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À

ABC-àíàëèç äåáèòîðîâ

ABC-analysis of receivable

Ïðè ïðîâåäåíèè òàêîãî àíàëèçà âñå
äåáèòîðû äåëÿòñÿ íà 3 êàòåãîðèè â
çàâèñèìîñòè îò ñòîèìîñòíîãî
âûðàæåíèÿ äåáèòîðñêîé çàäîëæåííîñòè.
Öåëü òàêîé êëàññèôèêàöèè çàêëþ÷àåòñÿ
â ðàñïðåäåëåíèè äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè ïî ñòåïåíè âàæíîñòè è
ìåòîäàì êîíòðîëÿ.

Àãðåãèðîâàííûé áàëàíñ

Aggregated balance

Ôîðìà áàëàíñîâîãî îò÷åòà,
óäîáíàÿ äëÿ óïðàâëåí÷åñêîãî
àíàëèçà.

Àêöèîíåðíûé êàïèòàë

Shareholders' equity
Capital Stock
Equity Capital

Ñîáñòâåííûé êàïèòàë
×èñòàÿ ñòîèìîñòü êîìïàíèè

Ñðåäñòâà, ïîëó÷åííûå
êîìïàíèåé îò åå âëàäåëüöåâ
(àêöèîíåðîâ).

Ê àêöèîíåðíîìó êàïèòàëó
îòíîñÿòñÿ:
Óñòàâíûé êàïèòàë;
Äîïîëíèòåëüíûé êàïèòàë;
Íåðàñïðåäåëåííàÿ ïðèáûëü.

Àêöèîíåðû

Shareholders
Stockholders

Äåðæàòåëè àêöèé

Ôèçè÷åñêèå èëè þðèäè÷åñêèå
ëèöà, ó÷àñòâóþùèå
ñîáñòâåííûìè ñðåäñòâàìè â
êàïèòàëå êîìïàíèè.
Âëàäåëüöû êîìïàíèè
(êîðïîðàöèè).

Àíàëèç áåçóáûòî÷íîñòè

Break-even analysis
Cost-volume-profit

Àíàëèç ðåçóëüòàòîâ äåÿòåëüíîñòè
ïðåäïðèÿòèÿ íà îñíîâå ñîîòíîøåíèÿ
âåëè÷èíû âûïóñêà, ïðèáûëè è çàòðàò,
ïîçâîëÿþùèé îïðåäåëèòü óðîâíè
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analysis äîõîäîâ è çàòðàò ïðè ðàçëè÷íûõ óðîâíÿõ
äåëîâîé àêòèâíîñòè.

Àíàëèç äâèæåíèÿ
äåíåæíûõ ñðåäñòâ

Cash flow analysis

Îïðåäåëåíèå ìîìåíòîâ è
âåëè÷èí ïðèòîêîâ è
îòòîêîâ  äåíåæíîé
íàëè÷íîñòè.

Àíàëèç çàòðàò

Cost analysis

Àíàëèç âåëè÷èíû, ñòðóêòóðû è
äèíàìèêè çàòðàò äëÿ âûÿâëåíèÿ èõ
âîçìîæíîãî ñíèæåíèÿ è áîëåå
ýôôåêòèâíîãî èñïîëüçîâàíèÿ
èìåþùèõñÿ ðåñóðñîâ.

Àíàëèç ëèêâèäíîñòè
ïðåäïðèÿòèÿ

Liquidity analysis

Àíàëèç âîçìîæíîñòè äëÿ
ïðåäïðèÿòèÿ ïîêðûòü âñå
åãî ôèíàíñîâûå
îáÿçàòåëüñòâà.

Àíàëèç ñòðóêòóðû àêòèâîâ Àíàëèç âåëè÷èíû, ñòðóêòóðû è
ñîîòíîøåíèÿ ôèêñèðîâàííûõ è
îáîðîòíûõ àêòèâîâ ïðåäïðèÿòèÿ è
äèíàìèêè èõ ýëåìåíòîâ. Îí, â
÷àñòíîñòè, ïîêàçûâàåò:
êàêîâà âåëè÷èíà òåêóùèõ è ïîñòîÿííûõ
àêòèâîâ è êàê èçìåíÿåòñÿ èõ
ñîîòíîøåíèå;
êàêèå ñòàòüè ðàñòóò îïåðåæàþùèìè
òåìïàìè è êàê ýòî ñêàçûâàåòñÿ íà
ñòðóêòóðå áàëàíñà;
êàêàÿ äîëÿ àêòèâîâ çàìîðîæåíà íà òîò
èëè èíîé ñðîê â çàïàñàõ è äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè.

Àíàëèç ñòðóêòóðû
ïàññèâîâ

Structure of liabilities

Àíàëèç ñîîòíîøåíèÿ ñîáñòâåííûõ è
çàåìíûõ ñðåäñòâ ïðåäïðèÿòèÿ, à òàêæå
ñîñòàâëÿþùèõ èõ ñòàòåé. Îïðåäåëåíèå
äèíàìèêè èçìåíåíèÿ ñòàòåé ïàññèâîâ çà
îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè.
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Àíàëèç ôèíàíñîâîé
óñòîé÷èâîñòè

Analysis of financial
stability

Àíàëèç ñîñòîÿíèÿ ñ÷åòîâ ïðåäïðèÿòèÿ
íà ïðåäìåò åãî ïëàòåæåñïîñîáíîñòè.
Àíàëèç óñòîé÷èâîñòè ïðåäïðèÿòèÿ
ïðîèçâîäèòñÿ íà îñíîâå ïîñòðîåíèÿ
áàëàíñà íåïëàòåæåñïîñîáíîñòè, êîòîðûé
âêëþ÷àåò â ñåáÿ ïîêàçàòåëè,
õàðàêòåðèçóþùèå îáùóþ âåëè÷èíó
íåïëàòåæåé, ïðè÷èíû íåïëàòåæåé è
èñòî÷íèêè ñðåäñòâ, îñëàáëÿþùèõ
ôèíàíñîâóþ íàïðÿæåííîñòü.

Àññîðòèìåíò
âûïóñêàåìîé
ïðîäóêöèè

Product mix
Product portfolio

Ïîðòôåëü âûïóñêàåìîé
ïðîäóêöèè

Àññîðòèìåíò - ýòî
ñîñòàâ, ñîîòíîøåíèå
îòäåëüíûõ âèäîâ
èçäåëèé â
ïðîäóêöèè
ïðåäïðèÿòèÿ,
îòðàñëè, ãðóïïå
òîâàðîâ ñ ó÷åòîì èõ
êà÷åñòâà è
ñîðòíîñòè.

Àññîðòèìåíòíàÿ ïîëèòèêà

Assortment of output
Product portfolio policy

Ôîðìèðîâàíèå àññîðòèìåíòà ïðîäóêöèè
â çàâèñèìîñòè îò ïîòðåáíîñòåé ðûíêà,
ôèíàíñîâîãî ñîñòîÿíèÿ ïðåäïðèÿòèÿ è
åãî ñòðàòåãè÷åñêèõ öåëåé.
Àññîðòèìåíòíàÿ ïîëèòèêà îáû÷íî
ïðåñëåäóåò äîëãîñðî÷íûå öåëè,
íàïðèìåð, êîìïàíèÿ ìîæåò ñîõðàíÿòü
ñâîå ïðèñóòñòâèå íà ðûíêå, íå
ïðèíîñÿùåå ïðèáûëè â íàñòîÿùèé
ìîìåíò, ðàäè áóäóùèõ óñïåõîâ.
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Á

Áàçà äàííûõ

Data base

Óïîðÿäî÷åííûé ìàññèâ äàííûõ,
õðàíåíèå, ïîïîëíåíèå è îáðàáîòêà
êîòîðîãî, êàê ïðàâèëî, ïðîèçâîäèòñÿ ñ
ïîìîùüþ êîìïüþòåðà.

Áàçà ðàñïðåäåëåíèÿ
ñòàòåé ðàñõîäîâ

Cost allocation base

Ïîêàçàòåëè, íåïîñðåäñòâåííî
îòíîñÿùèåñÿ ê ïðîöåññó ïðîèçâîäñòâà
äàííûõ âèäîâ ïðîäóêöèè,
ïðîïîðöèîíàëüíî êîòîðûì íà
ñåáåñòîèìîñòü ýòèõ âèäîâ ïðîäóêöèè
îòíîñÿòñÿ êîñâåííûå ðàñõîäû.
Íàïðèìåð, çàðïëàòà
íåïðîèçâîäñòâåííûõ  ðàáî÷èõ
ðàñïðåäåëÿåòñÿ ïðîïîðöèîíàëüíî
çàðïëàòå îñíîâíûõ ïðîèçâîäñòâåííûõ
ðàáî÷èõ.

Áàëàíñîâàÿ ñòîèìîñòü

Book value

Áóõãàëòåðñêàÿ ñòîèìîñòü
"Êíèæíàÿ" ñòîèìîñòü

Áàëàíñîâàÿ ñòîèìîñòü
ýëåìåíòà àêòèâîâ ðàâíàÿ
åãî ïåðâîíà÷àëüíîé
ñòîèìîñòè, çà âû÷åòîì
íàêîïëåííîé
àìîðòèçàöèè.

Áàíêîâñêèé äåïîçèò

Deposit

Äåíåæíûå ñðåäñòâà, ïîìåùàåìûå íà
õðàíåíèå â áàíê ôèçè÷åñêèì èëè
þðèäè÷åñêèì ëèöîì, êîòîðîìó çà ýòî
íà÷èñëÿåòñÿ îïðåäåëåííûé ïðîöåíò.

Áàðòåðíûå ñäåëêè

Barter deal
Barter transaction

Ïðÿìûå òîâàðîîáìåííûå îïåðàöèè áåç
èñïîëüçîâàíèÿ äåíåæíûõ ñðåäñòâ,
ïðîâîäèìûå íà ñáàëàíñèðîâàííîé ïî
ñòîèìîñòè (öåíå) îñíîâå ñ âçàèìíîé
ïåðåäà÷åé ïðàâà ñîáñòâåííîñòè íà òîâàð
áåç èñïîëüçîâàíèÿ äåíåæíûõ îïåðàöèé.
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Áåçíàäåæíûé äîëã

Bad debts

Ñóììà ïðîñðî÷åííîé äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè,  âåðîÿòíîñòü ïîãàøåíèÿ
êîòîðîé, ïî ìíåíèþ êîìïàíèè, âåñüìà
ìàëà.

Áóõãàëòåðñêàÿ ñòîèìîñòü Ñì. Áàëàíñîâàÿ ñòîèìîñòü

Áþäæåò ïðåäïðèÿòèÿ

Budget

Äåíåæíûå äîõîäû è ðàñõîäû,
ñïëàíèðîâàííûå è ðàñïèñàííûå íà
îïðåäåëåííûé ïåðèîä äëÿ äîñòèæåíèÿ
ïîñòàâëåííîé ïðîèçâîäñòâåííî-
õîçÿéñòâåííîé öåëè.

Áþäæåòíûå äîêóìåíòû

Budgetary documents
Budgetary reports
Budgetary statements

Âêëþ÷àþò â ñåáÿ ïðîãíîç
áàëàíñîâîãî îò÷åòà, îò÷åòà î
ïðèáûëÿõ è óáûòêàõ è îò÷åòà
î ïîòîêå äåíåæíûõ ñðåäñòâ.
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Âàëîâàÿ ïðèáûëü

Gross profit
Earning before interest

and taxes (EBIT)
Profit before interest and

taxes (PBIT)

Âåëè÷èíà âàëîâîé ïðèáûëè
îïðåäåëÿåòñÿ êàê  ðàçíèöà
ìåæäó âûðó÷êîé îò
ðåàëèçàöèè è
ïðîèçâîäñòâåííîé
ñåáåñòîèìîñòüþ
ðåàëèçîâàííîé ïðîäóêöèè.

Âåêñåëü

Note

Ïèñüìåííîå äîëãîâîå îáÿçàòåëüñòâî
óñòàíîâëåííîé çàêîíîì ôîðìû,
âûäàâàåìîå çàåìùèêîì
(âåêñåëåäàòåëåì) êðåäèòîðó
(âåêñåëåäåðæàòåëþ), ïðåäîñòàâëÿþùåå
ïîñëåäíåìó ïðàâî òðåáîâàòü ñ çàåìùèêà
óïëàòû ñóììû, óêàçàííîé â âåêñåëå, ê
îïðåäåëåííîìó ñðîêó.

Âåðòèêàëüíûé àíàëèç
áàëàíñà

Vertical balance sheet
analysis

Ñòðóêòóðíûé àíàëèç

Îïðåäåëåíèå ñòðóêòóðû
èòîãîâûõ ôèíàíñîâûõ
ïîêàçàòåëåé ñ
âûÿâëåíèåì âëèÿíèÿ
êàæäîé ïîçèöèè
îò÷åòíîñòè íà ðåçóëüòàò â
öåëîì.

Âêëàä íà ïîêðûòèå

Contribution margin
Contribution to sales

persontage

Âêëàä íà ïîêðûòèå
ïîñòîÿííûõ çàòðàò è
ïðèáûëè

Ìàðæèíàëüíàÿ ïðèáûëü

Ïðåâûøåíèå âûðó÷êè
îò ïðîäàæ íàä
ñîâîêóïíûìè
ïåðåìåííûìè çàòðàòàìè.
Ýòîò ïîêàçàòåëü øèðîêî
èñïîëüçóåòñÿ
â àíàëèçå îáúåìîâ,
ðåíòàáåëüíîñòè è
ñåáåñòîèìîñòè
ïðîäóêöèè.
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Âíåáþäæåòíûå ôîíäû

Non-budgetary funds

Ñïåöèàëüíûå ôîíäû äëÿ
ôèíàíñèðîâàíèÿ ñîöèàëüíûõ íóæä
íàñåëåíèÿ, â êîòîðûõ àêêóìóëèðóþòñÿ
äåíåæíûå ñðåäñòâà, âçèìàåìûå â âèäå
îò÷èñëåíèé îò ïðèáûëè êîìïàíèé.

Âíåîáîðîòíûå àêòèâû

Net Fixed + intangible +
+ long term investments

Àêòèâû äëèòåëüíîãî
ïîëüçîâàíèÿ

Àêòèâû ñ ïðîäîëæèòåëüíîñòüþ
èñïîëüçîâàíèÿ áîëåå îäíîãî ãîäà. Ê íèì
îòíîñÿòñÿ:
Äîëãîñðî÷íûå ôèíàíñîâûå âëîæåíèÿ;
Íåìàòåðèàëüíûå àêòèâû;
Îñíîâíûå ñðåäñòâà;
Ïðî÷èå äîëãîñðî÷íûå àêòèâû.

Âíåïðîèçâîäñòâåííûå
ðàñõîäû

Non-operating costs
Non-production expenses
Selling expense

Íåïðîèçâîäñòâåííûå
ðàñõîäû

Ðàñõîäû, ñâÿçàííûå ñ
ðåàëèçàöèåé
ïðîèçâåäåííîé
ïðîäóêöèè, êîòîðûå
âõîäÿò â ïîëíóþ
ñåáåñòîèìîñòü ïðîäóêöèè
ñâåðõ åå
ïðîèçâîäñòâåííîé
ñåáåñòîèìîñòè.

Âíåðåàëèçàöèîííûå
äîõîäû

Income from investment
activities

Äîõîäû, ïîëó÷åííûå îò îïåðàöèé
ïî öåííûì áóìàãàì, îò ó÷àñòèÿ â
äî÷åðíèõ ïðåäïðèÿòèÿõ, îò
êóðñîâûõ ðàçíèö ïî îïåðàöèÿì â
èíâàëþòå.

Âíåðåàëèçàöèîííûå
ðàñõîäû

Overhead costs

Çàòðàòû, íå ñâÿçàííûå ñ ïðîèçâîäñòâîì
è ðåàëèçàöèåé îñíîâíîé ïðîäóêöèè, íî
îòíîñèìûå íà ôèíàíñîâûå ðåçóëüòàòû
õîçÿéñòâåííîé äåÿòåëüíîñòè.

Âíóòðåííåå
ôèíàíñèðîâàíèå

Self financing

Ôèíàíñèðîâàíèå îïåðàöèé êîìïàíèè çà
ñ÷åò èñïîëüçîâàíèÿ âðåìåííîãî ëàãà
ìåæäó ïîñòóïëåíèåì äåíåæíûõ ñðåäñòâ
è ôàêòè÷åñêîé îïëàòîé íà÷èñëåííûõ
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ðàñõîäîâ.

Âðåìåííîé àíàëèç

Time series analysis

Ãîðèçîíòàëüíûé àíàëèç

Ñðàâíåíèå êàæäîé ïîçèöèè
ôèíàíñîâîé îò÷åòíîñòè ñ
ïðåäûäóùèì ïåðèîäîì äëÿ
âûÿâëåíèÿ íàïðàâëåíèé è
çàêîíîìåðíîñòåé èçìåíåíèé.

Âðåìåííîé ðÿä ïðîäàæ Ìàññèâ äàííûõ, ñîäåðæàùèé
èíôîðìàöèþ îá îáúåìàõ ïðîäàæ â
íàòóðàëüíûõ èëè äåíåæíûõ ïîêàçàòåëÿõ
çà ðàâíûå ïîñëåäîâàòåëüíûå
ïðîìåæóòêè âðåìåíè. Èñïîëüçóåòñÿ äëÿ
àíàëèçà âëèÿíèÿ ñåçîííûõ è äðóãèõ
öèêëè÷åñêèõ ôàêòîðîâ, îïðåäåëåíèÿ
îáùèõ òåíäåíöèé è ïðîãíîçèðîâàíèÿ
ïóòåì ýêñòðàïîëÿöèè.

Âûñîêîëèêâèäíûå öåííûå
áóìàãè

Marketable Securities

Ëåãêî ðåàëèçóåìûå öåííûå
áóìàãè

Öåííûå áóìàãè
(àêöèè, îáëèãàöèè
è ò.ä.), êîòîðûå
ñâîáîäíî ïîêóïàþòñÿ
è ïðîäàþòñÿ íà
ôîíäîâîé áèðæå.
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Ã

Ãîðèçîíòàëüíûé àíàëèç Ñì. Âðåìåííîé àíàëèç
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Ä

Äåáèòîðñêàÿ
çàäîëæåííîñòü

Accounts receivable

Ñ÷åòà ê ïîëó÷åíèþ
Ñ÷åòà äåáèòîðîâ

Ñóììà äîëãîâ, ïðè÷èòàþùèõñÿ
îáúåäèíåíèþ, ïðåäïðèÿòèþ,
îðãàíèçàöèè, ó÷ðåæäåíèþ îò
þðèäè÷åñêèõ èëè ôèçè÷åñêèõ
ëèö â èòîãå õîçÿéñòâåííûõ è
äåëîâûõ âçàèìîîòíîøåíèé ñ
íèìè.

Äåíåæíûé ïîòîê îò
èíâåñòèöèîííîé
äåÿòåëüíîñòè

Cash flow from investing
activities

Îïðåäåëÿåòñÿ êàê
÷èñòîå
èçìåíåíèå
ïîñòîÿííûõ
àêòèâîâ.

Äåíåæíûé ïîòîê îò
ôèíàíñîâîé
äåÿòåëüíîñòè

Cash flow from financing
activities

Îáðàçóåòñÿ çà ñ÷åò ïðèâëå÷åíèÿ
íîâûõ èñòî÷íèêîâ êàïèòàëà
(ýìèññèÿ àêöèé) ïëþñ
óâåëè÷åíèå ïðîöåíòíûõ
îáÿçàòåëüñòâ, ìèíóñ
âûïëà÷åííûå äèâèäåíäû.

Äåðæàòåëè àêöèé Ñì. Àêöèîíåðû

Äèàãíîñòè÷åñêîå
îáñëåäîâàíèå
ïðåäïðèÿòèÿ

Business diagnostic
Diagnostics of

performance

Îáñëåäîâàíèå ôèíàíñîâî-
õîçÿéñòâåííîé
äåÿòåëüíîñòè, ïðîâîäèìîå
ñ öåëüþ âûÿâëåíèÿ
ïðîáëåì ïðåäïðèÿòèÿ è
îïðåäåëåíèÿ ïåðñïåêòèâ
åãî ðàçâèòèÿ.

Äèâèäåíäíàÿ ïîëèòèêà Ïîëèòèêà êîìïàíèè â îáëàñòè
èñïîëüçîâàíèÿ ïðèáûëè. Îíà
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Dividend Policy ôîðìèðóåòñÿ ñîâåòîì äèðåêòîðîâ â
çàâèñèìîñòè îò öåëåé êîìïàíèè, è
îïðåäåëÿåò, êàêàÿ äîëÿ ïðèáûëè
âûïëà÷èâàåòñÿ àêöèîíåðàì â âèäå
äèâèäåíäîâ, à  êàêàÿ îñòàåòñÿ â âèäå
íåðàñïðåäåëåííîé ïðèáûëè è
ðåèíâåñòèðóåòñÿ.

Äèëåðñêàÿ ñåòü

Dealers
Dealer's network

Òîðãîâûå ôèðìû,
îñóùåñòâëÿþùèå ïðîäàæó
ïðîäóêöèè êîìïàíèè êîíå÷íîìó
ïîêóïàòåëþ.

Äèñêîíò ïî ÃÊÎ Ñì. Äîõîä ïî ãîñóäàðñòâåííûì
êðàòêîñðî÷íûì îáÿçàòåëüñòâàì (ÃÊÎ).

Äèñêîíòèðîâàíèå

Discounting

Îïðåäåëåíèå òåêóùåãî ýêâèâàëåíòà
äåíåæíûõ ñðåäñòâ, îæèäàåìûõ ê
ïîëó÷åíèþ â îïðåäåëåííûé ìîìåíò â
áóäóùåì.

Äèñêîíòèðîâàíèå
áóäóùåé ïðèáûëè

Discounting of future
income

Ìåòîä, ïðèìåíÿåìûé ïðè ðàññìîòðåíèè
àëüòåðíàòèâíûõ âàðèàíòîâ
èíâåñòèðîâàíèÿ. Ïîçâîëÿåò îöåíèòü
ïëàíèðóåìóþ ïðèáûëü ñ ó÷åòîì òåêóùåé
ñòîèìîñòè äåíåæíûõ ñðåäñòâ. Îïåðàöèÿ
äèñêîíòèðîâàíèÿ çàêëþ÷àåòñÿ â
ïðèâåäåíèè îæèäàåìîé â áóäóùåì
ïðèáûëè ê  åå ýêâèâàëåíòó â òåêóùåé
ñòîèìîñòè, ò.å. ñóììà áóäóùåé ïðèáûëè
óìåíüøàåòñÿ ñ ïîìîùüþ êîýôôèöèåíòà,
êîòîðûé îòðàæàåò ñëîæèâøóþñÿ â
òåêóùèé ìîìåíò ïðîöåíòíóþ ñòàâêó
(íàïðèìåð, äåïîçèòíóþ). Êîýôôèöèåíò,
èñïîëüçóåìûé äëÿ ïðèâåäåíèÿ áóäóùåé
ïðèáûëè ê åå òåêóùåé ñòîèìîñòè
íàçûâàåòñÿ êîýôôèöèåíòîì
äèñêîíòèðîâàíèÿ.

Äèôôåðåíöèàë
ôèíàíñîâîãî ðû÷àãà

Ðàçíîñòü ìåæäó ðåíòàáåëüíîñòüþ
àêòèâîâ (îòíîøåíèå ïðèáûëè äî óïëàòû
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Degree of financial
leverage

ïðîöåíòîâ çà êðåäèò è íàëîãà íà
ïðèáûëü ê ñóììå àêòèâîâ) è ñðåäíåé
ðàñ÷åòíîé ñòàâêîé ïðîöåíòà ïî çàåìíûì
ñðåäñòâàì.

Äîëãîñðî÷íûå àêòèâû

Fixed Assets

Àêòèâû äëèòåëüíîãî
ïîëüçîâàíèÿ
Îñíîâíîé êàïèòàë
Îñíîâíûå ñðåäñòâà
Îñíîâíûå ôîíäû

Àêòèâû ñî ñðîêîì ñëóæáû
áîëåå îäíîãî ãîäà, èñïîëüçóåìûå
êîìïàíèåé äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ
ïðîèçâîäñòâåííîé äåÿòåëüíîñòè.
Ê îñíîâíîìó êàïèòàëó
îòíîñÿòñÿ, íàïðèìåð, çäàíèÿ,
ñîîðóæåíèÿ, îáîðóäîâàíèå è
çåìëÿ.

Äîëÿ ðûíêà òîâàðà

Market share

Äîëÿ ðûíêà ïðîäóêòà

Ïðîöåíòíàÿ äîëÿ ïðîäàæ ïðîäóêòà
îïðåäåëåííîé êîìïàíèè â îáùåì
îáúåìå ïðîäàæ àíàëîãè÷íûõ
ïðîäóêòîâ íà äàííîì ðûíêå.

Äîïóñòèìûå ïðåäåëû
ëèêâèäíîñòè

Standard spread of
liquidity ratios

Ïðåäåëüíûå çíà÷åíèÿ ïîêàçàòåëåé
(êîýôôèöèåíòîâ) ëèêâèäíîñòè, ïðè êîòîðûõ
ïðåäïðèÿòèå ìîæåò óäîâëåòâîðèòü âñå
âîçíèêàþùèå ïîòðåáíîñòè â äåíåæíûõ
ñðåäñòâàõ.  Íàïðèìåð, äëÿ êîýôôèöèåíòà
îáùåé ëèêâèäíîñòè (îòíîøåíèå òåêóùèõ
àêòèâîâ ê êðàòêîñðî÷íûì îáÿçàòåëüñòâàì)
íîðìàëüíûì ñ÷èòàåòñÿ çíà÷åíèå îò 1,5 äî
2,5 â çàâèñèìîñòè îò îòðàñëè
ïðîìûøëåííîñòè, ê êîòîðîé ïðèíàäëåæèò
ïðåäïðèÿòèå. Åñëè ýòîò êîýôôèöèåíò
ìåíåå 1 (ñóùåñòâåííîå ïðåâûøåíèå
îáÿçàòåëüñòâ íàä òåêóùèì àêòèâàìè), òî ýòî
ñâèäåòåëüñòâóåò î âûñîêîì ôèíàíñîâîì
ðèñêå äëÿ êðåäèòîðîâ ïðåäïðèÿòèÿ.

Äîõîä ïî
ãîñóäàðñòâåííûì
êðàòêîñðî÷íûì
îáÿçàòåëüñòâàì (ÃÊÎ)

Income on Treasury bill

Ðàçíèöà ìåæäó
öåíîé
ïðèîáðåòåíèÿ è
öåíîé ïîãàøåíèÿ
ãîñóäàðñòâåííûõ
êðàòêîñðî÷íûõ
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Äèñêîíò ïî ÃÊÎ
îáÿçàòåëüñòâ
(ÃÊÎ).

Äîõîäíîñòü àêöèè

Earnings Yield
Dividend Yield
Earnings per share

Îòíîøåíèå ïðèáûëè,
ïðèõîäÿùåéñÿ íà îäíó
îáûêíîâåííóþ àêöèþ ê
åå ðûíî÷íîé
ñòîèìîñòè.
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Æ

Æèçíåííûé öèêë
ïðîäóêòà

"Life cycle" of a product

Ñîâîêóïíàÿ äëèòåëüíîñòü ïðîöåññîâ
ñîçäàíèÿ è èñïîëüçîâàíèÿ ïðîäóêòà
îïðåäåëåííîãî âèäà îò èññëåäîâàíèÿ
âîçìîæíîñòè åãî ïðîèçâîäñòâà äî
ïðåêðàùåíèÿ èñïîëüçîâàíèÿ. Ïî
îòíîøåíèþ ê óæå ïðîèçâîäèìîìó òîâàðó
èñïîëüçóåòñÿ òåðìèí Æèçíåííûé öèêë
òîâàðà - ïåðèîä âðåìåíè, â òå÷åíèå
êîòîðîãî òîâàð îáëàäàåò
æèçíåñïîñîáíîñòüþ íà ðûíêå. Âûäåëÿþò
ïÿòü ýòàïîâ æèçíåííîãî öèêëà òîâàðà:

• ïðîäâèæåíèå òîâàðà íà ðûíîê -
ïîÿâëåíèå òîâàðà íà ðûíêå è åãî
ïðîáíûå ïðîäàæè;

• ðîñò îáúåìà ïðîäàæ - ïðèçíàíèå
òîâàðà ïîêóïàòåëÿìè è áûñòðîå
óâåëè÷åíèå îáúåìà ïðîäàæ;

• ñòàäèÿ çðåëîñòè - çàìåäëåíèå
óâåëè÷åíèÿ îáúåìà ïðîäàæ,
ìàêñèìàëüíàÿ ïðèáûëüíîñòü;

• íàñûùåíèå ðûíêà òîâàðîì -
ñòàáèëèçàöèÿ ïðîäàæ íà
ìàêñèìàëüíîì óðîâíå;

• ñïàä îáúåìà ïðîäàæ è ïðèáûëè -
óñòîé÷èâîå ñîêðàùåíèå ðåàëèçàöèè
òîâàðà è ñíÿòèå åãî ñ ïðîèçâîäñòâà.
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Ç

Çàåìíûå ñðåäñòâà

External resources
Loans

Äåíåæíûå ñðåäñòâà, êîòîðûå âûäàþòñÿ
çàèìîäàâöåì â âèäå ññóäû
ïðåäïðèÿòèþ. Îíè âûäàþòñÿ íà
îïðåäåëåííûé ñðîê íà ïëàòíîé îñíîâå.

Çàïàñ ôèíàíñîâîé
ïðî÷íîñòè

Financial safety margin

Îòíîøåíèå ðàçíîñòè ìåæäó òåêóùèì
îáúåìîì ïðîäàæ è îáúåìîì ïðîäàæ â
òî÷êå áåçóáûòî÷íîñòè ê òåêóùåìó
îáúåìó ïðîäàæ, âûðàæåííîå â
ïðîöåíòàõ.

Çàïàñû

Inventories

Âêëþ÷àåò â ñåáÿ òîâàðíî-ìàòåðèàëüíûå
çàïàñû (ñûðüå è ìàòåðèàëû);
íåçàâåðøåííîå ïðîèçâîäñòâî, ãîòîâóþ
ïðîäóêöèþ è òîâàðû íà ñêëàäå.
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È

Èçìåíåíèå ñòîèìîñòè
îñíîâíûõ ñðåäñòâ

Changes in value of fixed
assets

Revaluation of fixed assets

Èçìåíåíèå
ñîâîêóïíîé
ñòîèìîñòè îñíîâíûõ
ñðåäñòâ â ðåçóëüòàòå
èõ ïåðåîöåíêè,
ïðîäàæè èëè
ïðèîáðåòåíèÿ.

Èíâåñòèöèîííûé ïðîåêò

Investment project

Êîíêðåòíîå ìåðîïðèÿòèå, â êîòîðîå
âêëàäûâàþòñÿ äåíåæíûå ñðåäñòâà  ñ
öåëüþ ïîëó÷åíèÿ ïðèáûëè è/èëè
ïðèðîñòà êàïèòàëà.

Èíâåñòîð

Investor

Þðèäè÷åñêîå èëè ôèçè÷åñêîå ëèöî,
îñóùåñòâëÿþùåå ïðÿìûå è/èëè
ïîðòôåëüíûå âëîæåíèÿ ñîáñòâåííûõ,
çàåìíûõ èëè ïðèâëå÷åííûõ ñðåäñòâ.

Èíêàññàöèÿ äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè

Collection of debts
Accounts receivable

collection schedule of
accounts receivable

Ïîëó÷åíèå
èëè ñáîð
ïðåäïðèÿòèåì
äåíåæíûõ
ñðåäñòâ îò åãî
äîëæíèêîâ
(äåáèòîðîâ).
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Ê

Êàëüêóëÿöèÿ
ñåáåñòîèìîñòè

Cost calculation

Èñ÷èñëåíèå â äåíåæíîì
âûðàæåíèè çàòðàò íà
ïðîèçâîäñòâî ïðîäóêöèè, ðàáîò
èëè óñëóã.

Êàïèòàëîåìêèå îòðàñëè

Industries with high
capital inventory

Capital intensive industries

Îòðàñëè ïðîèçâîäñòâà ñ
áîëüøîé äîëåé îñíîâíûõ
ñðåäñòâ â ñòðóêòóðå
àêòèâîâ. Òðåáóþò êðóïíûõ
âëîæåíèé íà íà÷àëüíûõ
ñòàäèÿõ ïðîèçâîäñòâà.

Êàññîâûé áþäæåò

Cash budget

×àñòü îñíîâíîãî áþäæåòà ïðåäïðèÿòèÿ,
îòðàæàþùàÿ âñå ïðèòîêè è îòòîêè
äåíåæíûõ ñðåäñòâ íà îïðåäåëåííûé
ïåðèîä âî âçàèìîóâÿçêå ñ
ïëàíèðóåìûìè îáúåìàìè ïðîäàæ è
ïðîèçâîäñòâà ïðîäóêöèè íà ýòîò
ïåðèîä.

Êàòåãîðèè ïîêóïàòåëåé

Categories of buyers

Ñåãìåíòû ðûíêà

Îäíîðîäíûå ãðóïïû ïîêóïàòåëåé,
âûäåëåííûå ïî êàêîìó-ëèáî ïðèçíàêó:
èíäèâèäóàëüíûì ïîòðåáíîñòÿì,
ïëàòåæåñïîñîáíîñòè, ìîòèâàì,
êóëüòóðå, ðåëèãèîçíûì òðàäèöèÿì,
ñîöèàëüíûì èëè ãåîãðàôè÷åñêèì
ïðèçíàêàì. Ðàçäåëåíèå ïîêóïàòåëåé íà
êàòåãîðèè ïîçâîëÿåò áîëåå
öåëåíàïðàâëåííî è êîíöåíòðèðîâàíî
îñóùåñòâëÿòü ìàðêåòèíãîâûå
ìåðîïðèÿòèÿ, îñíîâûâàÿñü íà
êîíêðåòíûõ ïîòðåáíîñòÿõ âûäåëåííûõ
êàòåãîðèé.

"Êíèæíàÿ" ñòîèìîñòü Ñì. Áàëàíñîâàÿ ñòîèìîñòü
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Êîììåð÷åñêèå ðàñõîäû

Sales cost
Selling expense

Ðàñõîäû ïî ðåàëèçàöèè ïðîèçâåäåííîé
ïðîäóêöèè: ðåêëàìà, êîìèññèîííûå
òîðãîâûõ àãåíòîâ, òðàíñïîðòíûå ðàñõîäû
è ò.ä.

Êîñâåííûå çàòðàòû

Indirect cost

Èçäåðæêè, êîòîðûå íåëüçÿ íàïðÿìóþ
îòíåñòè íà ñåáåñòîèìîñòü êàæäîãî
êîíêðåòíîãî ïðîäóêòà, âûïóñêàåìîãî
êîìïàíèåé, íàïðèìåð, çàðàáîòíàÿ ïëàòà
àäìèíèñòðàòèâíî-óïðàâëåí÷åñêîãî
ïåðñîíàëà, ýëåêòðîýíåðãèÿ   è ò.ï.

Êîñâåííûé ìåòîä
îïðåäåëåíèÿ âåëè÷èíû
äåíåæíîãî ïîòîêà

Indirect method for cash
flow statement

Ìåòîä îïðåäåëåíèÿ âåëè÷èíû
äåíåæíîãî ïîòîêà ïóòåì êîððåêòèðîâêè
ïîêàçàòåëÿ ÷èñòîé ïðèáûëè íà âåëè÷èíó
èçìåíåíèÿ òåêóùèõ àêòèâîâ è ïàññèâîâ,
à òàêæå íåêàññîâûå ñòàòüè ñïèñàíèÿ
äåíåæíûõ ñðåäñòâ.

Êîýôôèöèåíò àáñîëþòíîé
ëèêâèäíîñòè

Quick ratio

Êîýôôèöèåíò ñðî÷íîé
ëèêâèäíîñòè

Îòíîøåíèå íàèáîëåå ëèêâèäíûõ àêòèâîâ
êîìïàíèè (äåíåæíûå ñðåäñòâà è
ëèêâèäíûå öåííûå áóìàãè) ê òåêóùèì
îáÿçàòåëüñòâàì. Ïîêàçûâàåò êàêóþ ÷àñòü
êðàòêîñðî÷íîé çàäîëæåííîñòè
ïðåäïðèÿòèå ìîæåò ïîãàñèòü â
áëèæàéøåå âðåìÿ.  Íîðìàëüíîå
çíà÷åíèå ýòîãî êîýôôèöèåíòà íàõîäèòñÿ
â ïðåäåëàõ 0,2- 0,5

Êîýôôèöèåíò àâòîíîìèè

Equity ratio

Îäíà èç âàæíåéøèõ õàðàêòåðèñòèê
óñòîé÷èâîñòè ôèíàíñîâîãî ñîñòîÿíèÿ
ïðåäïðèÿòèÿ, õàðàêòåðèçóþùàÿ ñòåïåíü
åãî ôèíàíñîâîé íåçàâèñèìîñòè.
Îïðåäåëÿåòñÿ êàê îòíîøåíèå
ñîáñòâåííûõ ñðåäñòâ ê îáùåé ñóììå
àêòèâîâ.

Êîýôôèöèåíò áûñòðîé
ëèêâèäíîñòè

Îòíîøåíèå íàèáîëåå ëèêâèäíûõ àêòèâîâ
êîìïàíèè (äåíåæíûå ñðåäñòâà è
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Quick ratio
Acid test ratio

Êîýôôèöèåíò êðèòè÷åñêîé
ëèêâèäíîñòè

Ïðîìåæóòî÷íûé
êîýôôèöèåíò ïîêðûòèÿ

ëèêâèäíûå öåííûå áóìàãè) è
äåáèòîðñêîé çàäîëæåííîñòè ê òåêóùèì
îáÿçàòåëüñòâàì.  Ýòîò êîýôôèöèåíò
îòðàæàåò ïëàòåæíûå âîçìîæíîñòè
ïðåäïðèÿòèÿ äëÿ ñâîåâðåìåííîãî è
áûñòðîãî ïîãàøåíèÿ äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè. Íèæíåå íîðìàëüíîå
çíà÷åíèå êîýôôèöèåíòà ðàâíî åäèíèöå.

Êîýôôèöèåíò âêëàäà íà
ïîêðûòèå

Contribution margin ratio

Ðàññ÷èòûâàåòñÿ êàê îòíîøåíèå
âåëè÷èíû âêëàäà íà ïîêðûòèå ê
âûðó÷êå îò ðåàëèçàöèè ïðîäóêöèè
(ïðîäóêòà).

Êîýôôèöèåíò
êðèòè÷åñêîé
ëèêâèäíîñòè

Ñì. Êîýôôèöèåíò áûñòðîé ëèêâèäíîñòè

Êîýôôèöèåíò
ìàíåâðåííîñòè
ñîáñòâåííûõ ñðåäñòâ

Îòíîøåíèå ñîáñòâåííûõ îáîðîòíûõ
ñðåäñòâ êîìïàíèè ê îáùåé âåëè÷èíå
ñîáñòâåííûõ ñðåäñòâ.

Êîýôôèöèåíò
îáîðà÷èâàåìîñòè
òåêóùèõ ïàññèâîâ

Current liabilities turnover

Îáîðà÷èâàåìîñòü  òåêóùèõ
ïàññèâîâ

Îòíîøåíèå âûðó÷êè
îò ðåàëèçàöèè
ïðîäóêöèè,
ðàáîò èëè óñëóã
ê ñðåäíåé çà
ïåðèîä âåëè÷èíå
òåêóùèõ ïàññèâîâ
ïðåäïðèÿòèÿ.

Êîýôôèöèåíò îáùåé
ëèêâèäíîñòè

Current liquidity ratio

Êîýôôèöèåíò òåêóùåé
ëèêâèäíîñòè

Êîýôôèöèåíò ïîêðûòèÿ

Êîýôôèöèåíò îáùåé ëèêâèäíîñòè
ðàññ÷èòûâàåòñÿ êàê îòíîøåíèå òåêóùèõ
àêòèâîâ ê êðàòêîñðî÷íûì
îáÿçàòåëüñòâàì. Ñ åãî ïîìîùüþ
êîëè÷åñòâåííî îïðåäåëÿåòñÿ
ñïîñîáíîñòü ïðåäïðèÿòèÿ îïëàòèòü â
ñðîê êðàòêîñðî÷íûå îáÿçàòåëüñòâà,
èñïîëüçóÿ èìåþùèåñÿ â íàëè÷èè
òåêóùèå àêòèâû. Íîðìàëüíûì ñ÷èòàåòñÿ
çíà÷åíèå îò 1.5 äî 2.5, â çàâèñèìîñòè îò
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îòðàñëè.

Êîýôôèöèåíò ïîêðûòèÿ Ñì. Êîýôôèöèåíò îáùåé ëèêâèäíîñòè

Êîýôôèöèåíò ïîêðûòèÿ
ïðîöåíòíûõ ïëàòåæåé

Interest coverage

Ïîêàçàòåëü, ïîçâîëÿþùèé îöåíèòü
ñòåïåíü çàùèùåííîñòè êðåäèòîðîâ îò
âåðîÿòíîé íåóïëàòû äîëãîâ ñî ñòîðîíû
ïðåäïðèÿòèÿ. Ðàññ÷èòûâàåòñÿ êàê
îòíîøåíèå îïåðàöèîííîé ïðèáûëè ê
ðàñõîäàì íà âûïëàòó ïðîöåíòîâ.
Íîðìàëüíîé âåëè÷èíîé êîýôôèöèåíòà
ñ÷èòàåòñÿ çíà÷åíèå ìåæäó 3 è 4.

Êîýôôèöèåíò
ðåèíâåñòèðîâàíèÿ

Re-investing ratio

Êîýôôèöèåíò, êîòîðûé ïîêàçûâàåò,
êàêàÿ ÷àñòü ÷èñòîé ïðèáûëè áûëà
âëîæåíà â ïðåäïðèÿòèå ïîñëå âûïëàòû
äèâèäåíäîâ. Âû÷èñëÿåòñÿ êàê ÷àñòíîå îò
äåëåíèÿ âåëè÷èíû ðåèíâåñòèðîâàííîé
ïðèáûëè íà âåëè÷èíó ÷èñòîé ïðèáûëè.

Êîýôôèöèåíò òåêóùåé
ëèêâèäíîñòè

Ñì. Êîýôôèöèåíò îáùåé ëèêâèäíîñòè

Êîýôôèöèåíò
ôèíàíñîâîé
óñòîé÷èâîñòè

Margin of financial safety

Äîëÿ ÷èñòûõ àêòèâîâ â ñîâîêóïíûõ
àêòèâàõ êîìïàíèè. Ïîêàçûâàåò, êàêàÿ
äîëÿ àêòèâîâ êîìïàíèè
ôèíàíñèðóåòñÿ çà ñ÷åò ñîáñòâåííîãî
êàïèòàëà.

Êîýôôèöèåíòíûé
ôèíàíñîâûé àíàëèç

Financial ratio analysis

Àíàëèç è èíòåðïðåòàöèÿ
ôèíàíñîâîé îò÷åòíîñòè êîìïàíèè
ïðè ïîìîùè íàáîðà ôèíàíñîâûõ
ïîêàçàòåëåé (êîýôôèöèåíòîâ).

Êîýôôèöèåíòû
èíêàññàöèè

Êîýôôèöèåíò èíêàññàöèè äàííîãî
ïåðèîäà - äîëÿ îïëàòû ðàíåå
îòãðóæåííîé ïðîäóêöèè â òåêóùèé
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Coefficients of AR
collection

In-cash coefficients

Êîýôôèöèåíòû
èíêàññèðîâàíèÿ

ïåðèîä. Êîýôôèöèåíòû èíêàññàöèè
îòðàæàþò òåìïû ïîãàøåíèÿ äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè â òåêóùèé ïåðèîä
âðåìåíè. Íàïðèìåð, â òå÷åíèè ìåñÿöà,
â êîòîðîì ïðîèçîøëà îòãðóçêà
ïðîäóêöèè, îïëà÷åíî 60% îáùåé ñóììû,
à çà ñëåäóþùèé ìåñÿö - 30%. Ýòî
çíà÷èò, ÷òî êîýôôèöèåíò èíêàññàöèè
ïåðâîãî ìåñÿöà ðàâåí 0,6, à âòîðîãî -
0,3.

Êîýôôèöèåíòû
èíêàññèðîâàíèÿ

Ñì. Êîýôôèöèåíòû èíêàññàöèè

Êðåäèòíàÿ èñòîðèÿ
çàåìùèêà

Ñì. Êðåäèòíàÿ èñòîðèÿ ïîêóïàòåëÿ

Êðåäèòíàÿ èñòîðèÿ
ïîêóïàòåëÿ

Customer's credit history

Êðåäèòíàÿ èñòîðèÿ
çàåìùèêà

Äàííûå, ñâèäåòåëüñòâóþùèå î òîì,
íàñêîëüêî õîðîøî ñîáëþäàþòñÿ
ïîêóïàòåëåì (çàåìùèêîì) ïðàâèëà
çàèìñòâîâàíèÿ è èñïîëíåíèÿ
îáÿçàòåëüñòâ, âûòåêàþùèõ èç
óñëîâèé  êðåäèòíûõ ñäåëîê.

Êðåäèòîðû

Creditors

Ëèöà, êîìïàíèè èëè îðãàíèçàöèè
ïðåäîñòàâëÿþùèå äåíüãè, òîâàðû èëè
óñëóãè â äîëã ïðè óñëîâèè, ÷òî îí áóäåò
ïîãàøåí â îïðåäåëåííûé äåíü èëè ïî
èñòå÷åíèè îïðåäåëåííîãî ñðîêà.

Êðåäèòû ïîñòàâùèêîâ

Trade credit
Sellers' credit

Êîììåð÷åñêèé êðåäèò

Êðåäèò,
ïðåäîñòàâëÿåìûé â
òîâàðíîé ôîðìå
ïðîäàâöàìè ïîêóïàòåëÿì
â âèäå îòñðî÷êè ïëàòåæà
çà ïðîäàííûå òîâàðû.

Êðèòè÷åñêàÿ òî÷êà Ñì. Òî÷êà áåçóáûòî÷íîñòè
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Ë

Ëèêâèäàöèÿ êîìïàíèè

Liquidation

Ïðîäàæà àêòèâîâ â ïðîöåññå çàêðûòèÿ
ïðåäïðèÿòèÿ èëè åãî ÷àñòè.
Ïðåêðàùåíèå äåÿòåëüíîñòè êîìïàíèè,
ïðè ýòîì ïîñëå ïðîäàæè àêòèâîâ è ïîñëå
îïëàòû âñåõ äîëãîâ ìîãóò îñòàòüñÿ
íàëè÷íûå ñðåäñòâà, êîòîðûå
ðàñïðåäåëÿþòñÿ ìåæäó àêöèîíåðàìè.

Ëèêâèäíîñòü

Liquidity

Ëåãêîñòü ðåàëèçàöèè, ïðîäàæè,
ïðåâðàùåíèÿ ìàòåðèàëüíûõ èëè èíûõ
öåííîñòåé â äåíåæíûå ñðåäñòâà äëÿ
ïîêðûòèÿ òåêóùèõ ôèíàíñîâûõ
îáÿçàòåëüñòâ.

Ëèêâèäíîñòü áàëàíñà
ïðåäïðèÿòèÿ

Îïðåäåëÿåòñÿ êàê ñòåïåíü ïîêðûòèÿ
îáÿçàòåëüñòâ ïðåäïðèÿòèÿ åãî
àêòèâàìè, ñðîê ïðåâðàùåíèÿ êîòîðûõ â
äåíåæíóþ ôîðìó ñîîòâåòñòâóåò ñðîêó
ïîãàøåíèÿ îáÿçàòåëüñòâ.

Ëèíåéíàÿ àïïðîêñèìàöèÿ

Linear approximation

Ëèíåéíîå ïðèáëèæåíèå

Àïïðîêñèìàöèåé íàçûâàåòñÿ
ïðèáëèæåííîå âûðàæåíèå êàêèõ-ëèáî
âåëè÷èí èëè îáúåêòîâ ÷åðåç äðóãèå
áîëåå ïðîñòûå âåëè÷èíû èëè îáúåêòû.
Ïðè ëèíåéíîé àïïðîêñèìàöèè
ïðèáëèæåíèå ñòðîèòñÿ ñ ïîìîùüþ
ëèíåéíûõ ôóíêöèé.
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Ì

Ìàêñèìèçàöèÿ ïðèáûëè

Profit maximization

Çàäà÷à ìàêñèìèçàöèè ïðèáûëè ñîñòîèò
â îïðåäåëåíèè ïîëîæåíèÿ
äèíàìè÷åñêîãî ðàâíîâåñèÿ ìåæäó
ñïðîñîì è ïðåäëîæåíèåì, â íàõîæäåíèè
îïòèìàëüíîãî ñî÷åòàíèÿ îáúåìà
ðåàëèçàöèè è öåíû íà âûïóñêàåìóþ
ïðîäóêöèþ.

Ìàðêåòèíãîâàÿ ñòðàòåãèÿ

Marketing Strategy

Îäèí èç ýëåìåíòîâ ñòðàòåãèè
äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ,
íàïðàâëåííûé íà ðàçðàáîòêó,
ïðîèçâîäñòâî è äîâåäåíèå äî
ïîêóïàòåëÿ òîâàðîâ è óñëóã, íàèáîëåå
ñîîòâåòñòâóþùèõ åãî ïîòðåáíîñòÿì.
Ïðèíöèïèàëüíî ðàçëè÷àþòñÿ ñòðàòåãèÿ
"ïðèâëå÷åíèÿ" ïîêóïàòåëÿ è ñòðàòåãèÿ
"ïðîäâèæåíèÿ� ïðîäóêòà. Â ïåðâîì
ñëó÷àå ñîçäàåòñÿ ïîêóïàòåëüñêèé ñïðîñ
íà îïðåäåëåííûé ïðîäóêò èëè
îïðåäåëåííóþ ìàðêó (â ïåðâóþ î÷åðåäü
ñ ïîìîùüþ ðåêëàìû), âî âòîðîì -
ñòèìóëèðóåòñÿ ñòðåìëåíèå ðîçíè÷íûõ
ïðîäàâöîâ àêòèâíî ïðîäàâàòü
îïðåäåëåííûé ïðîäóêò èëè
îïðåäåëåííóþ ìàðêó (â îñíîâíîì ñ
ïîìîùüþ ñïåöèàëüíûõ ïðåäëîæåíèé äëÿ
ðîçíè÷íîãî ïðîäàâöà).

Ìàðêåòèíãîâîå
èññëåäîâàíèå

Marketing research

Ñáîð äàííûõ, àíàëèç êîòîðûõ ïîçâîëÿåò
ïîëó÷èòü èíôîðìàöèþ, íåîáõîäèìóþ
äëÿ óñïåøíîé ðàçðàáîòêè, ïðîèçâîäñòâà
è äîâåäåíèÿ äî ïîêóïàòåëÿ òîâàðîâ è
óñëóã, ïðåäîñòàâëÿþùèõ äëÿ íåãî
öåííîñòü.

Ìàðêåòèíãîâûå ôàêòîðû

Marketing factors

Óñëîâèÿ ðûíêà, â êîòîðûõ
âûíóæäåí äåéñòâîâàòü
ïðîèçâîäèòåëü.
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Ìàøèíî-÷àñ

Machine-hour

Åäèíèöà ðàáî÷åãî âðåìåíè
îáîðóäîâàíèÿ, êîòîðàÿ èñïîëüçóåòñÿ ïðè
ðàñ÷åòå çàòðàò íà ïðîèçâîäñòâî
êîíêðåòíîãî ïðîäóêòà, íàïðèìåð, ïðè
ðàñ÷åòå óñëóã âñïîìîãàòåëüíûõ öåõîâ.
Ìàøèíî-÷àñû â ðàñ÷åòå íà åäèíèöó
ïðîèçâîäèìîé ïðîäóêöèè ÿâëÿþòñÿ
îäíèì èç îãðàíè÷èâàþùèõ ôàêòîðîâ ïðè
óâåëè÷åíèè îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà.

Ìåíåäæåð ïî ôèíàíñàì Ñì. Ôèíàíñîâûé ìåíåäæåð

Ìåòîä ÀÂÑ êîíòðîëÿ
òîâàðíî-ìàòåðèàëüíûõ
çàïàñîâ

ABC method in inventory
control

Ìåòîä çàêëþ÷àåòñÿ â äåëåíèè çàïàñîâ
ñûðüÿ è ìàòåðèàëîâ íà 3 êàòåãîðèè ïî
ñòåïåíè âàæíîñòè â çàâèñèìîñòè îò èõ
óäåëüíîé ñòîèìîñòè.
À - íàèáîëåå öåííûå âèäû ðåñóðñîâ,
êîòîðûå òðåáóþò ïîñòîÿííîãî è
ñêóðïóëåçíîãî ó÷åòà è êîíòðîëÿ.
Â - ìåíåå âàæíûå äëÿ ïðåäïðèÿòèÿ
òîâàðíî-ìàòåðèàëüíûå çàïàñû,  êîòîðûå
îöåíèâàþòñÿ è ïðîâåðÿþòñÿ ïðè
åæåìåñÿ÷íîé èíâåíòàðèçàöèè.
Ñ - øèðîêèé àññîðòèìåíò îñòàëüíûõ
ìàëîöåííûõ âèäîâ òîâàðíî-
ìàòåðèàëüíûõ çàïàñîâ, çàêóïàåìûõ
îáû÷íî â áîëüøîì êîëè÷åñòâå.

Ìåòîä ËÈÔÎ

LIFO (last in, first out)
method

Ìåòîä áóõãàëòåðñêîãî ó÷åòà òîâàðíî-
ìàòåðèàëüíûõ çàïàñîâ,
îñíîâûâàþùèéñÿ íà ïðåäïîëîæåíèè,
÷òî ïåðâûìè èñïîëüçóþòñÿ
(ïîòðåáëÿþòñÿ) ïàðòèè çàïàñîâ,
ïîñòóïèâøèå ïîñëåäíèìè. Ïðèìåíåíèå
ýòîãî ìåòîäà ïîçâîëÿåò óñòðàíèòü
èíôëÿöèîííîå çàíèæåíèå ðàñ÷åòíîé
ñåáåñòîèìîñòè ãîòîâîé ïðîäóêöèè.

Ìåòîä ÔÈÔÎ Ìåòîä áóõãàëòåðñêîãî ó÷åòà òîâàðíî-
ìàòåðèàëüíûõ çàïàñîâ, îñíîâûâàþùèéñÿ



3GLOSS.DOC 4 10/30/96

CARANA Corp.

FIFO (first in,  first out)
method

íà ïðåäïîëîæåíèè,  ÷òî çàïàñû
èñïîëüçóþòñÿ â ïîðÿäêå èõ ïîñòóïëåíèÿ,
ò.å. ñïèñàíèå ìàòåðèàëîâ íà
ñåáåñòîèìîñòü ãîòîâîé ïðîäóêöèè
ïðîèçâîäèòñÿ ïî öåíå ïåðâûõ ïî
âðåìåíè çàêóïîê.

Ìåòîäèêà ãðóïïèðîâêè
èçäåðæåê

Cost aggregation
Cost grouping

Â çàâèñèìîñòè îò çàäà÷ àíàëèçà
èçäåðæêè ìîãóò êëàññèôèöèðîâàòüñÿ êàê
ïðÿìûå è êîñâåííûå (ïî ñïîñîáó
îòíåñåíèÿ íà ñåáåñòîèìîñòü), êàê
ïðîèçâîäñòâåííûå, êîììåð÷åñêèå è
àäìèíèñòðàòèâíûå (ïî ôóíêöèè â
ïðîèçâîäñòâåííî-êîììåð÷åñêîì öèêëå),
êàê ïåðåìåííûå è ïîñòîÿííûå (ïî
îòíîøåíèþ ê îáúåìó ïðîèçâîäñòâà).

Ìåòîäèêà ïðåäåëüíîãî
àíàëèçà

Break-even analysis
C-V-P analysis

Àíàëèç áåçóáûòî÷íîñòè

Ìàòåìàòè÷åñêèé ìåòîä ðåøåíèÿ
çàäà÷è îïòèìèçàöèè ïðèáûëè,
îñíîâàííûé íà ïîèñêå
ìàêñèìóìà ïðèáûëè êàê ôóíêöèè
îò äâóõ àðãóìåíòîâ - öåíû è
îáúåìà ïðîäàæ ïðîèçâîäèìîãî
ïðîäóêòà.

Ìèíèìàëüíûé îáúåì
ïðîäàæ,
îáåñïå÷èâàþùèé
ïîêðûòèå âñåõ
ðàñõîäîâ

Break-even point

Òî÷êà áåçóáûòî÷íîñòè

Îáúåì ïðîäàæ,
ïðè êîòîðîì
ïðåäïðèÿòèå áóäåò
â ñîñòîÿíèè
ïîêðûòü âñå ñâîè
ðàñõîäû (ïîñòîÿííûå
è ïåðåìåííûå),
íå ïîëó÷àÿ ïðèáûëè.

Ìîùíîñòü ñòàíêà

Output capacity

Ìîùíîñòü
ïðîèçâîäñòâåííîãî
îáîðóäîâàíèÿ

Ìàêñèìàëüíî âîçìîæíûé âûïóñê
ïðîäóêöèè (çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä
âðåìåíè) â àññîðòèìåíòå,
ïðåäóñìîòðåííîì ïëàíîì, ïðè ïîëíîì
èñïîëüçîâàíèè ïðîèçâîäñòâåííîãî
îáîðóäîâàíèÿ â ñîîòâåòñòâèè ñ
óñòàíîâëåííûì ðåæèìîì ðàáîòû.
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Í

Íàëîãîâîå ïëàíèðîâàíèå

Tax planning

Øèðîêèé ñïåêòð ìåð è âûáîð ñïîñîáà
ó÷åòà, íàïðàâëåííîãî íà çàêîííîå
ñíèæåíèå íàëîãîâîãî áðåìåíè
ïðåäïðèÿòèÿ, âêëþ÷àÿ ìîíèòîðèíã
çàêîíîäàòåëüñòâà, ñîçäàíèå íîâûõ
îðãàíèçàöèîííî-ïðàâîâûõ ñòðóêòóð,
ïåðåîöåíêó îñíîâíûõ ñðåäñòâ è ò.ï.

Íàëîãîâûé êîýôôèöèåíò

Taxation level
Tax margin

Ïîêàçàòåëü, ïîêàçûâàþùèé, êàêàÿ ÷àñòü
ïðèáûëè îñòàåòñÿ â ðàñïîðÿæåíèè
ïðåäïðèÿòèÿ ïîñëå óïëàòû íàëîãà;
ðàññ÷èòûâàåòñÿ êàê åäèíèöà ìèíóñ
ñòàâêà íàëîãà íà ïðèáûëü è äðóãèå
íàëîãîâûå ñòàâêè.

Íåäåíåæíûå ôîðìû
ðàñ÷åòîâ

Non cash form of
payments

Ïðîöåäóðà ïîãàøåíèÿ âçàèìíûõ
îáÿçàòåëüñòâ, èñêëþ÷àþùàÿ äâèæåíèå
äåíåæíûõ ñðåäñòâ â ïðåäåëàõ ðàâíûõ
ñóìì çàäîëæåííîñòåé. Ïðåâûøåíèå ïî
îáÿçàòåëüñòâàì îäíîãî èç ïàðòíåðîâ
ìîæåò áûòü ïîãàøåíî ëèáî íàëè÷íûìè,
ëèáî áàðòåðîì.

Íåìàòåðèàëüíûå àêòèâû

Intangible Assets
Intangibles

Àêòèâû íåîñÿçàåìûå

Àêòèâû, íå èìåþùèå
ôèçè÷åñêîé, îñÿçàåìîé
ôîðìû, íàïðèìåð,
çàùèòà, îáåñïå÷èâàåìàÿ
ñòðàõîâêîé, ïàòåíòû è
òîðãîâûå ìàðêè.

Íåîïåðàöèîííûå äîõîäû

Non-operational income

Äîõîäû ïðåäïðèÿòèÿ îò íåîñíîâíîé
(íåïðîèçâîäñòâåííîé ) äåÿòåëüíîñòè,
íàïðèìåð, äîõîäû îò ñäà÷è â àðåíäó
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ïîìåùåíèé, îò âëîæåíèé â öåííûå
áóìàãè è ò.ä.

Íåïðîèçâîäñòâåííûå
ðàñõîäû

Ñì. Âíåïðîèçâîäñòâåííûå ðàñõîäû

Íîðìà àìîðòèçàöèîííûõ
îò÷èñëåíèé

Depreciation Rate
Depreciation

Íîðìà èçíîñà
Íîðìà ñïèñàíèÿ

Ïðîöåíò îò ñòîèìîñòè
îñíîâíîãî êàïèòàëà, êîòîðûé
åæåãîäíî âêëþ÷àåòñÿ â
ñåáåñòîèìîñòü ïðîèçâåäåííîé
ïðîäóêöèè (óñëóã). Ïðè
ðàâíîìåðíîì ñïèñàíèè ýòà
íîðìà ðàâíà 1/n, ãäå n - ñðîê
ñëóæáû àêòèâîâ.

Íîðìà èçíîñà Ñì. Íîðìà àìîðòèçàöèîííûõ
îò÷èñëåíèé

Íîðìà ïðèáûëè

Rate of return

Ñòàâêà äîõîäà

Âåëè÷èíà ïðèáûëè (â ïðîöåíòàõ),
êîòîðóþ ìîæíî ïîëó÷èòü îò
ðåàëèçàöèè èíâåñòèöèîííîãî
ïðîåêòà èëè äðóãèõ àêòèâîâ,
ïðèíîñÿùèõ äîõîä.

Íîðìà ñïèñàíèÿ Ñì. Íîðìà àìîðòèçàöèîííûõ îò÷èñëåíèé

Íîðìèðóåìûå îáîðîòíûå
ñðåäñòâà

Limited current assets
Working capital

requirements

Ïëàíèðóåìûå ïðåäïðèÿòèåì
ðàçìåðû ïðîèçâîäñòâåííûõ
çàïàñîâ,  íåçàâåðøåííîãî
ïðîèçâîäñòâà è îñòàòêîâ
ãîòîâîé ïðîäóêöèè íà
ñêëàäàõ.
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Î

Îáîðà÷èâàåìîñòü

Turnover

Ïîêàçàòåëü, õàðàêòåðèçóþùèé ñêîðîñòü
îáîðîòà ñðåäñòâ èëè îáÿçàòåëüñòâ.
Îáîðà÷èâàåìîñòü äëÿ äàííîãî âèäà
ñðåäñòâ èëè îáÿçàòåëüñòâ ìîæåò
ðàññ÷èòûâàòüñÿ êàê ÷àñòíîå îò äåëåíèÿ
365 äíåé íà èõ ïåðèîä îáîðîòà.

Îáîðà÷èâàåìîñòü
äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè

Accounts receivable

Êîýôôèöèåíò
îáîðà÷èâàåìîñòè
äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè

Îòíîøåíèå âûðó÷êè îò
ðåàëèçàöèè ïðîäóêöèè (ðàáîò,
óñëóã) ê ñðåäíåé çà ïåðèîä
âåëè÷èíå äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè. Ïîêàçûâàåò
âûíóæäåííîå èëè äîáðîâîëüíîå
ðàñøèðåíèå èëè ñíèæåíèå
êîììåð÷åñêîãî êðåäèòà,
ïðåäîñòàâëÿåìîãî êîìïàíèåé.

Îáîðà÷èâàåìîñòü çàïàñîâ

Inventory Turnover

Îòðàæàåò ñêîðîñòü èñïîëüçîâàíèÿ è
ðåàëèçàöèè çàïàñîâ; ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé
îòíîøåíèå îáúåìà ïðîäàæ çà
îïðåäåëåííûé ïåðèîä ê ñðåäíåé
âåëè÷èíå çàïàñîâ çà òîò æå ïåðèîä.
Ïîêàçûâàåò ÷èñëî îáîðîòîâ çàïàñîâ çà
ïåðèîä.

Îáîðà÷èâàåìîñòü
êðåäèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè

Accounts payable turnover

Êîýôôèöèåíò
îáîðà÷èâàåìîñòè
êðåäèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè

Îòíîøåíèå âûðó÷êè îò ðåàëèçàöèè
ïðîäóêöèè (ðàáîò, óñëóã) ê ñðåäíåé çà
ïåðèîä âåëè÷èíå êðåäèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè. Âûðàæàåòñÿ â ÷èñëå
îáîðîòîâ êðåäèòîðñêîé çàäîëæåííîñòè
çà ïåðèîä. Ïîêàçûâàåò íàñêîëüêî
ýôôåêòèâíî ïðåäïðèÿòèå ïîëüçóåòñÿ
"áåñïëàòíûìè" èñòî÷íèêàìè ïîêðûòèÿ
ïîòðåáíîñòåé â îáîðîòíûõ ñðåäñòâàõ.

Îáîðà÷èâàåìîñòü Îòíîøåíèå âûðó÷êè
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òåêóùèõ àêòèâîâ

Current assets turnover

Êîýôôèöèåíò
îáîðà÷èâàåìîñòè òåêóùèõ
àêòèâîâ

îò ðåàëèçàöèè
ïðîäóêöèè
(ðàáîò, óñëóã)
ê ñðåäíåé çà
ïåðèîä âåëè÷èíå
òåêóùèõ àêòèâîâ
ïðåäïðèÿòèÿ.

Îáîðà÷èâàåìîñòü
òåêóùèõ ïàññèâîâ

Ñì. Êîýôôèöèåíò îáîðà÷èâàåìîñòè
òåêóùèõ ïàññèâîâ

Îáîðà÷èâàåìîñòü àêòèâîâ

Assets turnover

Êîýôôèöèåíò îáùåé
îáîðà÷èâàåìîñòè êàïèòàëà

Êîýôôèöèåíò, îòðàæàþùèé
ñêîðîñòü îáîðà÷èâàåìîñòè
(ïîêàçûâàåò ÷èñëî îáîðîòîâ çà
ïåðèîä) àêòèâîâ;
ðàññ÷èòûâàåòñÿ êàê ÷àñòíîå îò
äåëåíèÿ âûðó÷êè îò ðåàëèçàöèè
íà ñðåäíþþ âåëè÷èíó
ñîâîêóïíûõ àêòèâîâ.

Îáîðîòíûå àêòèâû

Current Assets
Short-term assets
Working assets

Êðàòêîñðî÷íûå àêòèâû
Îáîðîòíûå ñðåäñòâà
Òåêóùèå àêòèâû

Äåíåæíûå ñðåäñòâà, à òàêæå òå
âèäû àêòèâîâ, êîòîðûå, êàê
îæèäàåòñÿ áóäóò îáðàùåíû â
äåíüãè, ïðîäàíû èëè ïîòðåáëåíû
íå ïîçäíåå, ÷åì ÷åðåç ãîä (ëåãêî
ðåàëèçóåìûå öåííûå áóìàãè,
ñ÷åòà äåáèòîðîâ, òîâàðíî-
ìàòåðèàëüíûå çàïàñû, ðàñõîäû
áóäóùèõ ïåðèîäîâ).

Îáîðîòíûå ñðåäñòâà Ñì. Îáîðîòíûå àêòèâû

Îáùàÿ ëèêâèäíîñòü

liquidity

Ñïîñîáíîñòü ïðåäïðèÿòèÿ îïëàòèòü â
ñðîê êðàòêîñðî÷íûå îáÿçàòåëüñòâà,
èñïîëüçóÿ èìåþùèåñÿ â íàëè÷èè
òåêóùèå àêòèâû.

Îáùèé àíàëèç
ïðåäïðèÿòèÿ

Àíàëèç ïîêàçàòåëåé, êîòîðûå ïîçâîëÿþò
â ñæàòîé ôîðìå îõàðàêòåðèçîâàòü
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General analysis of firm's
performance

ïðîáëåìû  ïðåäïðèÿòèÿ ñ òî÷êè çðåíèÿ
ïåðñîíàëà, îáîðóäîâàíèÿ, òåõíîëîãèè,
ýôôåêòèâíîñòè ïðîèçâîäñòâåííîé
äåÿòåëüíîñòè, ñáûòà, óïðàâëåíèÿ è
ïëàíèðîâàíèÿ.

Îãðàíè÷èâàþùèå
âíåøíèå ôàêòîðû

Limiting factors of output

Ôàêòîðû, îáóñëîâëèâàþùèå
íåâîçìîæíîñòü óâåëè÷åíèÿ îáúåìîâ
ïðîäàæ ïðîäóêöèè áåç äîïîëíèòåëüíûõ
èíâåñòèöèé.

Îïåðàöèîííàÿ ïðèáûëü
Gross profit

Earnings before tax and
interest

Îïðåäåëÿåòñÿ êàê ðàçíîñòü
ìåæäó îáúåìîì ïðîäàæ è
ñåáåñòîèìîñòüþ
ðåàëèçîâàííîé
ïðîäóêöèè.

Îïåðàöèîííûå äîõîäû

Operating income

Äîõîäû ïðåäïðèÿòèÿ îò
îñíîâíîé (ïðîèçâîäñòâåííîé)
äåÿòåëüíîñòè.

Îïåðàöèîííûå ðàñõîäû

Operating expenses

Òåêóùèå ðàñõîäû
Ýêñïëóàòàöèîííûå ðàñõîäû

Êîììåð÷åñêèå ðàñõîäû (ðàñõîäû ïî
ðåàëèçàöèè):
çàðàáîòíàÿ ïëàòà è êîìèññèîííûå,
ðàñõîäû íà ðåêëàìó è ìàðêåòèíã,
ïðî÷èå ðàñõîäû ïî ðåàëèçàöèè,
Îáùåõîçÿéñòâåííûå è
àäìèíèñòðàòèâíûå ðàñõîäû:
çàðàáîòíàÿ ïëàòà àäìèíèñòðàöèè,
àìîðòèçàöèÿ àäìèíèñòðàòèâíûõ çäàíèé
è îáîðóäîâàíèÿ,
îïëàòà ëèöåíçèé è íåêîòîðûõ íàëîãîâ,
ïðî÷èå îáùèå è àäìèíèñòðàòèâíûå
ðàñõîäû.

Îïåðàöèîííûé äåíåæíûé
ïîòîê

Cash flow from operating
activities

Îïðåäåëÿåòñÿ êàê ñóììà ÷èñòîé ïðèáûëè
è àìîðòèçàöèè ìèíóñ óâåëè÷åíèå
ñîáñòâåííûõ îáîðîòíûõ ñðåäñòâ (êðîìå
äåíåæíûõ ñðåäñòâ) çà ïåðèîä.
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Îïåðàöèîííûé ðû÷àã

Operating leverage

Ïðîèçâîäñòâåííûé ðû÷àã

Îïåðàöèîííûé ðû÷àã - ýòî
êîëè÷åñòâåííàÿ îöåíêà èçìåíåíèÿ
ïðèáûëè â çàâèñèìîñòè îò èçìåíåíèÿ
îáúåìîâ ðåàëèçàöèè. Îòíîøåíèå âêëàäà
íà ïîêðûòèå ïîñòîÿííûõ çàòðàò ê
âåëè÷èíå ïðèáûëè íàçûâàåòñÿ
îïåðàöèîííûì ðû÷àãîì.

Îïòèìàëüíàÿ öåíà

Optimal price

Öåíà åäèíèöû ïðîäóêöèè, ïî êîòîðîé
îíà ìîæåò áûòü ïðîäàíà ñ ìàêñèìàëüíîé
ïðèáûëüþ â äàííûõ ðûíî÷íûõ óñëîâèÿõ.

Îïòèìàëüíûé îáúåì
ïðîäàæ

Optimal sale volume

Îïòèìàëüíûé îáúåì
ðåàëèçàöèè

Îáúåì ïðîäàæ, êîòîðûé
ïîçâîëÿåò ïîëó÷èòü
ìàêñèìàëüíóþ ïðèáûëü ñ
ó÷åòîì ñóùåñòâóþùåãî
ñïðîñà è ñëîæèâøåéñÿ
ñòðóêòóðû çàòðàò íà
ïðåäïðèÿòèè.

Îïòèìèçàöèÿ ñòðóêòóðû
âûïóñêàåìîé
ïðîäóêöèè

Product mix optimization

Ïåðåñòðîéêà àññîðòèìåíòà âûïóñêàåìîé
ïðîäóêöèè òàêèì îáðàçîì, ÷òîáû
íàèáîëüøèé óäåëüíûé âåñ çàíèìàëè
âèäû ïðîäóêöèè, ïðèíîñÿùèå
ïðåäïðèÿòèþ íàèáîëüøóþ ïðèáûëü.

Îñíîâíîé êàïèòàë

Fixed Assets

Îñíîâíûå ñðåäñòâà
Îñíîâíûå ôîíäû
Àêòèâû äëèòåëüíîãî

ïîëüçîâàíèÿ
Äîëãîñðî÷íûå àêòèâû

Àêòèâû ñî ñðîêîì ñëóæáû
áîëåå îäíîãî ãîäà, èñïîëüçóåìûå
êîìïàíèåé äëÿ îñóùåñòâëåíèÿ
ïðîèçâîäñòâåííîé äåÿòåëüíîñòè.
Ê îñíîâíîìó êàïèòàëó
îòíîñÿòñÿ, íàïðèìåð, çäàíèÿ,
ñîîðóæåíèÿ, îáîðóäîâàíèå è
çåìëÿ.

Îñòàòî÷íàÿ ñòîèìîñòü Ñì. ×èñòûå îñíîâíûå ñðåäñòâà
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Îò÷åò î ïðèáûëÿõ è
óáûòêàõ

Profit and Loss Statement

Îäèí èç òðåõ íàèáîëåå âàæíûõ
ôèíàíñîâûõ îò÷åòîâ, êîòîðûå ãîòîâÿòñÿ
êîðïîðàöèåé çà îò÷åòíûé ïåðèîä. Îò÷åò
î ïðèáûëÿõ è óáûòêàõ ñîäåðæèò
èíôîðìàöèþ î âñåõ äîõîäàõ, ïîëó÷åííûõ
êîìïàíèåé, à òàêæå î âñåõ ïîíåñåííûõ
çàòðàòàõ è óáûòêàõ.

Îò÷èñëåíèÿ íà
ñîöèàëüíóþ ñôåðó

Payments for social assets
& services

Îò÷èñëåíèÿ, ïðîèçâîäèìûå
õîçÿéñòâóþùèìè ñóáúåêòàìè íà
ñîäåðæàíèå íåïðîèçâîäñòâåííîé ñôåðû,
ò.å. òîé ñôåðû, ãäå íå ñîçäàþòñÿ
íåïîñðåäñòâåííûå ìàòåðèàëüíûå áëàãà.
Ê ñîöèàëüíîé ñôåðå îòíîñÿòñÿ:
æèëèùíîå õîçÿéñòâî, äåòñêèå ñàäû,
çäðàâîîõðàíåíèå, äîìà îòäûõà è äð.

Îöåíêà ëèêâèäíîñòè

Liquidity level ratio

Îöåíêà ñïîñîáíîñòè çàåìùèêà ïîãàñèòü
ñâîè îáÿçàòåëüñòâà, ïðîèçâîäèìàÿ
ïóòåì ðàñ÷åòà êîýôôèöèåíòîâ
ëèêâèäíîñòè.
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Ï

Ïåðåìåííûå çàòðàòû

Variable cost

Çàòðàòû, êîòîðûå ïðÿìî çàâèñÿò îò
îáúåìà ïðîèçâîäñòâà - óâåëè÷èâàþòñÿ ñ
åãî ðîñòîì è ïàäàþò ñ åãî ñîêðàùåíèåì.
Íàïðèìåð, ñûðüå è ìàòåðèàëû.

Ïåðåîöåíêà îñíîâíûõ
ñðåäñòâ

Revaluation of fixed assets
Re-assessment of fixed

assets

Ïåðåîöåíêà ôèêñèðîâàííûõ
àêòèâîâ

Èçìåíåíèå ïåðâîíà÷àëüíîé
ñòîèìîñòè îñíîâíûõ ñðåäñòâ
ñ öåëüþ îïðåäåëåíèÿ èõ
âîññòàíîâèòåëüíîé ñòîèìîñòè
(ñòîèìîñòè âîñïðîèçâîäñòâà)
â äåéñòâóþùèõ öåíàõ íà
ìîìåíò ïåðåîöåíêè.
Ïðîèçâîäèòñÿ ïî
ïîñòàíîâëåíèþ ïðàâèòåëüñòâà.

Ïëàí ïðîäàæ

Sales plan

Îæèäàåìàÿ íà îñíîâå èññëåäîâàíèÿ
ïîòðåáíîñòåé è îñîáåííîñòåé ðûíêà è
ïðîèçâîäñòâåííûõ âîçìîæíîñòåé
ïðåäïðèÿòèÿ âûðó÷êà îò ïðîäàæ çà
ïëàíèðóåìûé ïåðèîä.

Ïëå÷î ôèíàíñîâîãî
ðû÷àãà

Degree of financial
leverage

Ñîîòíîøåíèå çàåìíûõ è
ñîáñòâåííûõ ñðåäñòâ â îáùåì
îáúåìå îáîðîòíîãî êàïèòàëà.
Õàðàêòåðèçóåò ñèëó âîçäåéñòâèÿ
ôèíàíñîâîãî ðû÷àãà.

Ïîâðåìåííàÿ îïëàòà
òðóäà

Hourly wages

Îäíà èç îñíîâíûõ ñèñòåì çàðàáîòíîé
ïëàòû, ïðè êîòîðîé âåëè÷èíà çàðàáîòêà
ðàáîòíèêà çàâèñèò îò ôàêòè÷åñêè
îòðàáîòàííîãî èì âðåìåíè è åãî
òàðèôíîé ñòàâêè. Äëÿ ïðîìûøëåííûõ
ðàáî÷èõ ÷àùå âñåãî óñòàíàâëèâàþòñÿ
ïî÷àñîâûå ñòàâêè.
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Ïîëèòèêà ãèáêèõ öåí

Flexible pricing policy

Ïðèìåíåíèå ïðåäïðèÿòèåì ïðàêòèêè
áûñòðîãî öåíîâîãî ðåàãèðîâàíèÿ íà
èçìåíåíèå ñîîòíîøåíèÿ ñïðîñà è
ïðåäëîæåíèÿ.

Ïîëèòèêà îïëàòû òðóäà

Compensation policy
Labor compensation policy
Wages policy

Ðàñïðåäåëåíèå ôîíäà
çàðàáîòíîé ïëàòû ñðåäè
ðàçëè÷íûõ êàòåãîðèé ðàáîòíèêîâ
â ñîîòâåòñòâèè ñ òåêóùèìè è
ñòðàòåãè÷åñêèìè öåëÿìè
ïðåäïðèÿòèÿìè.

Ïîëíàÿ ñåáåñòîèìîñòü

Full cost

Ñîâîêóïíîñòü ó÷åòíûõ çàòðàò
ïðåäïðèÿòèÿ íà ïðîèçâîäñòâî è
ðåàëèçàöèþ ïðîäóêöèè, âûðàæåííàÿ â
äåíåæíîé ôîðìå.

Ïîëóôàáðèêàò

Semi-finished product

Ïðîäóêò, èçãîòîâëåíèå êîòîðîãî
çàêîí÷åíî â îäíîì èëè íåñêîëüêèõ
öåõàõ, íî ïîäëåæàùèé äàëüíåéøåé
îáðàáîòêå íà äàííîì èëè äðóãèõ
ïðåäïðèÿòèÿõ.

Ïîðîã ðåíòàáåëüíîñòè Ñì. Òî÷êà áåçóáûòî÷íîñòè

Ïîðòôåëü ïðîäóêöèè Ñì. Àññîðòèìåíò ïðîäóêöèè

Ïîñòîÿííûå çàòðàòû

Fixed cost

Çàòðàòû, íå èçìåíÿþùèåñÿ ïðè
èçìåíåíèè îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà.
Íàïðèìåð, ðàñõîäû íà ñîäåðæàíèå
ïðîèçâîäñòâåííûõ ïîìåùåíèé.

Ïîòîê äåíåæíûõ ñðåäñòâ

Cash flow

Ðàçíîñòü ìåæäó ïîñòóïëåíèåì ñðåäñòâ â
äåíåæíîé ôîðìå è äåíåæíûõ âûïëàò
(çàðïëàòà, íàëîãè, îïëàòà ÒÌÖ,
ïðèîáðåòåíèå îñíîâíûõ ñðåäñòâ è ò.ä.)
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çà îïðåäåëåííûé ïåðèîä âðåìåíè.

Ïðåäåëüíàÿ öåíà

Marginal price

Îïòèìàëüíàÿ öåíà, ðàññ÷èòàííàÿ ñ
èñïîëüçîâàíèåì ìåòîäèêè ïðåäåëüíîãî
àíàëèçà. Ïîçâîëÿåò ïîëó÷èòü
ìàêñèìàëüíóþ ïðèáûëü, èñõîäÿ èç
óðîâíÿ ïîêóïàòåëüñêîãî ñïðîñà ,
ïðîèçâîäñòâåííûõ âîçìîæíîñòåé è
èçäåðæåê ïðåäïðèÿòèÿ.

Ïðåäåëüíûé îáúåì
ïðîäàæ

Marginal volume

Ïðåäåëüíûé îáúåì
ðåàëèçàöèè

Îïðåäåëåííûé ñ
ïîìîùüþ ìåòîäèêè
ïðåäåëüíîãî àíàëèçà
îïòèìàëüíûé îáúåì
ïðîäàæ äëÿ ïîëó÷åíèÿ
ìàêñèìàëüíîé
ïðèáûëè.

Ïðåäïî÷òåíèÿ
ïîòðåáèòåëåé

Consumers'  Preference

Îòíîøåíèå, êîòîðîå îïðåäåëÿåò âûáîð
ïîòðåáèòåëåì òîâàðîâ èëè óñëóã. Êîãäà
îäèí òîâàð, ïðåäïî÷òèòåëüíåå äðóãîãî,
òî â óñëîâèÿõ ñâîáîäíîé ðûíî÷íîé
ýêîíîìèêè âêóñû ïîòðåáèòåëåé â
ñî÷åòàíèè ñ öåíàìè íà òîâàðû âëèÿþò íà
ðàñïðåäåëåíèå  ïîòðåáèòåëüñêèõ
ðàñõîäîâ ìåæäó ñóùåñòâóþùèìè
àëüòåðíàòèâàìè. Òàêèì îáðàçîì,
ðàñïðåäåëåíèå îãðàíè÷åííîãî
êîëè÷åñòâà ðåñóðñîâ ìåæäó
ïðîèçâîäñòâîì  ðàçëè÷íûõ òîâàðîâ
áóäåò çàâèñåòü îò õàðàêòåðà
ïðîèçâîäñòâà, öåí íà ôàêòîðû
ïðîèçâîäñòâà, à òàêæå îò âêóñîâ
ïîòðåáèòåëåé è îò òîãî, êàêîìó òîâàðó
îíè îêàçûâàþò ïðåäïî÷òåíèå.

Ïðåäïðèíèìàòåëüñêèé
ðèñê

Enterprise�s risk

Ðèñê, ñâÿçàííûé ñ êîíêðåòíûì áèçíåñîì
â åãî ðûíî÷íîé íèøå. Â îáëàñòè
ïðîèçâîäñòâà ïðåäïðèíèìàòåëüñêèé
ðèñê ïîðîæäàåòñÿ íåóñòîé÷èâîñòüþ
ñïðîñà è öåí íà ãîòîâóþ ïðîäóêöèþ,
ñûðüå è ýíåðãèþ, à òàêæå âåðîÿòíîñòüþ
íå îáåñïå÷èòü íîðìàëüíóþ ìàññó, íîðìó
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è äèíàìèêó ïðèáûëè è íàçûâàåòñÿ
ïðîèçâîäñòâåííûì ðèñêîì.

Ïðåäñòîÿùèå ðàñõîäû Ñì. Ðàñõîäû áóäóùèõ ïåðèîäîâ

Ïðèáûëüíîñòü ïðîäóêöèè

Profitability of output

Ðåíòàáåëüíîñòü ïðîäóêöèè

Îòíîøåíèå ïðèáûëè îò
ðåàëèçàöèè ïðîäóêöèè ê
çàòðàòàì, ïîíåñåííûì íà åå
ïðîèçâîäñòâî è
ðàñïðåäåëåíèå.

Ïðèíöèïû óïðàâëåíèÿ
ïîòîêîì äåíåæíûõ
ñðåäñòâ

Íàáîð ïðèíöèïîâ ïî ðàáîòå ñ äåíåæíûì
ñðåäñòâàì ïðåäïðèÿòèÿ, ïîçâîëÿþùèé
ïîâûñèòü ñòåïåíü ôèíàíñîâîé è
ïðîèçâîäñòâåííîé ãèáêîñòè. Â êà÷åñòâå
îñíîâíûõ ìîæíî âûäåëèòü ñëåäóþùèå
ïðèíöèïû:
Óñêîðåíèå îáîðà÷èâàåìîñòè âñåõ âèäîâ
çàïàñîâ;
Ñêîðåéøèé âîçâðàò äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè;
Ðàçóìíûå ñðîêè âûïëàòû êðåäèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè.

Ïðîãíîç îò÷åòà î
ïðèáûëÿõ è óáûòêàõ

Budget P&L statement

Ïðîãíîç ïðèáûëåé è óáûòêîâ êîìïàíèè ñ
ðàçáèâêîé ïëàíîâûõ äàííûõ ïî äîõîäàì
è çàòðàòàì íà îïðåäåëåííûé ïåðèîä.

Ïðîãíîç ïðîäàæ

Sales forecast

Ïðîãíîç îæèäàåìîãî îáúåìà ïðîäàæ â
íàòóðàëüíûõ è ñòîèìîñòíûõ ïîêàçàòåëÿõ,
îñíîâàííûé íà èçó÷åíèè ñîñòîÿíèÿ
ðûíêà è âîçìîæíîñòåé ïðåäïðèÿòèÿ.

Ïðîäâèæåíèå òîâàðà

Product promotion

Ëþáàÿ ôîðìà ñîîáùåíèé, èñïîëüçóåìûõ
ôèðìîé äëÿ èíôîðìàöèè, óáåæäåíèÿ
èëè íàïîìèíàíèÿ ëþäÿì î ñâîèõ
òîâàðàõ, óñëóãàõ, îáðàçàõ, èäåÿõ,
îáùåñòâåííîé äåÿòåëüíîñòè è èõ
âëèÿíèÿ íà îáùåñòâî.
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Ïðîäóêò-ëèäåð

Product - leader

Ïðîäóêò, ïðîäàæè êîòîðîãî äàëè
íàèáîëüøóþ ïðèáûëü çà àíàëèçèðóåìûé
ïåðèîä.

Ïðîèçâîäñòâåííàÿ
ðåíòàáåëüíîñòü

Output profitability

Ðåíòàáåëüíîñòü
ïðîèçâîäñòâà

Îòíîøåíèå
ïðèáûëè îò
ðåàëèçàöèè
ïðîèçâåäåííîé
ïðîäóêöèè ê åå
ïîëíîé
ñåáåñòîèìîñòè.

Ïðîèçâîäñòâåííàÿ
ñåáåñòîèìîñòü

Manufacturing costs
Operational costs
Production cost

Ñóììà çàòðàò ïðåäïðèÿòèÿ íà âûïóñê
ïðîäóêöèè, âêëþ÷àÿ ñòîèìîñòü
ïîëóôàáðèêàòîâ, ïîêóïíûõ èçäåëèé è
óñëóã äðóãèõ ïðåäïðèÿòèé, à òàêæå
çàòðàòû ïî îáñëóæèâàíèþ  è óïðàâëåíèþ
ïðîèçâîäñòâîì.

Ïðîèçâîäñòâåííûé
áþäæåò

Production budget

×àñòü Îñíîâíîãî áþäæåòà ïðåäïðèÿòèÿ,
ñîäåðæàùàÿ èíôîðìàöèþ î íåîáõîäèìûõ
îáúåìàõ ïðîèçâîäñòâà ïðîäóêöèè (â
íàòóðàëüíûõ è ñòîèìîñòíûõ ïîêàçàòåëÿõ),
ñîîòâåòñòâóþùèõ çàïëàíèðîâàííîìó
îáúåìó ïðîäàæ.

Ïðîèçâîäñòâåííûé ðèñê

Production risk

Ïðåäïðèíèìàòåëüñêèé ðèñê, ñâÿçàííûé
ñ ïðîèçâîäñòâîì êîíêðåòíîãî ïðîäóêòà â
îïðåäåëåííûõ ðûíî÷íûõ óñëîâèÿõ.

Ïðîèçâîäñòâåííûé ðû÷àã Ñì. Îïåðàöèîííûé ðû÷àã

Ïðîìåæóòî÷íûé
êîýôôèöèåíò ïîêðûòèÿ

Ñì. Êîýôôèöèåíò áûñòðîé ëèêâèäíîñòè



4GLOSS.DOC 11 10/30/96

CARANA Corp.

Ïðîöåíòû ïî äåïîçèòó

Interests on deposit

Äîõîäíîñòü ðàçìåùåíèÿ äåíåæíûõ
ñðåäñòâ  â êðåäèòíûõ ó÷ðåæäåíèÿõ (áàíêàõ,
ñáåðåãàòåëüíûõ êàññàõ). Êàê ïðàâèëî,
âûðàæàåòñÿ â ãîäîâûõ ïðîöåíòàõ.

Ïðîöåíòû ïî
îáÿçàòåëüñòâàì

Interest on liabilities

Ïðîöåíòíûå ïëàòåæè, êîòîðûå
ïðåäïðèÿòèå âûïëà÷èâàåò çà
èñïîëüçîâàíèå çàåìíûõ
ñðåäñòâ.

Ïðÿìîé ìåòîä ðàñ÷åòà
âåëè÷èíû ïîòîêà
äåíåæíûõ ñðåäñòâ

Direct method of cash flow
calculation

Ìåòîä ðàñ÷åòà ïîòîêà äåíåæíûõ
ñðåäñòâ, êîòîðûé îñíîâàí íà
àíàëèçå äâèæåíèÿ äåíåæíûõ
ñðåäñòâ ïî ñòàòüÿì ïðèõîäà è
ðàñõîäà èëè áóõãàëòåðñêèì
ñ÷åòàì.

Ïðÿìûå çàòðàòû

Direct expenses
Direct costs

Çàòðàòû, êîòîðûå ìîæíî îòíåñòè
íàïðÿìóþ íà ñåáåñòîèìîñòü
îïðåäåëåííîãî âèäà ïðîäóêöèè.
Íàïðèìåð, ñûðüå, çàêóïàåìîå
êîìïàíèåé äëÿ ïðîèçâîäñòâà
êîíêðåòíîãî èçäåëèÿ. Çàâèñèìîñòü ýòîé
ñòàòüè çàòðàò îò îáúåìà âûïóñêà íå
âñåãäà ëèíåéíà, ò.ê. ðîñò îáúåìîâ
ïðîäàæ ìîæåò ñîçäàòü ëó÷øèå öåíîâûå
óñëîâèÿ äëÿ çàêóïêè ñûðüÿ, òåì ñàìûì
óìåíüøàÿ ìàòåðèàëüíûå çàòðàòû íà
åäèíèöó ïðîäóêöèè.

Ïðÿìûå çàòðàòû íà
îïëàòó òðóäà

Direct labor cost

Çàòðàòû íà çàðàáîòíóþ
ïëàòó îñíîâíîãî
ïðîèçâîäñòâåííîãî
ïåðñîíàëà.

Ïðÿìûå ìàòåðèàëû

Direct materials

Ìàòåðèàëû, íåïîñðåäñòâåííî
èñïîëüçóþùèåñÿ ïðè ïðîèçâîäñòâå
êîíêðåòíîãî ïðîäóêòà. Çàòðàòû íà
ïðÿìûå ìàòåðèàëû ïîëíîñòüþ
ïåðåíîñÿòñÿ íà ñåáåñòîèìîñòü äàííîãî
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ïðîäóêòà.
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Ðàâíîâåñíàÿ öåíà

Equilibrium price

Öåíà ðàâíîâåñèÿ

Öåíà òîâàðà â
òî÷êå ðàâíîâåñèÿ
ñïðîñà è
ïðåäëîæåíèÿ.

Ðàñõîäû áóäóùèõ
ïåðèîäîâ

Prepaid expenses

Ïðåäñòîÿùèå ðàñõîäû

Çàòðàòû, ïîíåñåííûå êîìïàíèåé
â îò÷åòíîì ïåðèîäå, íî
ïîäëåæàùèå ó÷åòó â
ñåáåñòîèìîñòè ïðîäóêöèè (óñëóã)
â ïîñëåäóþùèå ìåñÿöû èëè
ãîäû.

Ðåçåðâû ïðåäñòîÿùèõ
ðàñõîäîâ

Equalization reserve fund

Âèä óñòîé÷èâûõ ïàññèâîâ ïðåäïðèÿòèÿ,
êîòîðûé îáðàçóåòñÿ â òåêóùåì ãîäó â
öåëÿõ ðàâíîìåðíîãî âêëþ÷åíèÿ
ïðåäñòîÿùèõ ðàñõîäîâ â èçäåðæêè
ïðîèçâîäñòâà èëè îáðàùåíèÿ.

Ðåèíâåñòèðîâàíèå

Reinvestment

Ðåèíâåñòèöèÿ

Íàïðàâëåíèå
íåðàñïðåäåëåííîé ïðèáûëè
íà ôèíàíñèðîâàíèå
ðàñøèðåíèÿ äåÿòåëüíîñòè
ïðåäïðèÿòèÿ.

Ðåèíâåñòèðîâàííàÿ
ïðèáûëü

Reinvested profit

Íåðàñïðåäåëåííàÿ ïðèáûëü êîìïàíèè,
íàïðàâëåííàÿ ïî ðåøåíèþ Ñîáðàíèÿ
àêöèîíåðîâ íà ôèíàíñèðîâàíèå
ðàñøèðåíèÿ äåÿòåëüíîñòè êîìïàíèè è â
ðåçåðâû.

Ðåíòàáåëüíîñòü

Profitability

Îäèí èç îñíîâíûõ ïîêàçàòåëåé
ýôôåêòèâíîñòè äåÿòåëüíîñòè
ïðåäïðèÿòèÿ, õàðàêòåðèçóþùèé óðîâåíü
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îòäà÷è îò çàòðàò è ñòåïåíü
èñïîëüçîâàíèÿ ñðåäñòâ.

Ðåíòàáåëüíîñòü àêòèâîâ

Return on total assets
(ROTA)

Ïîêàçàòåëü, õàðàêòåðèçóþùèé
ýôôåêòèâíîñòü èñïîëüçîâàíèÿ âñåãî
èìóùåñòâà êîìïàíèè. Ðàññ÷èòûâàåòñÿ
êàê ÷àñòíîå îò äåëåíèÿ ÷èñòîé ïðèáûëè
íà ñðåäíåãîäîâóþ âåëè÷èíó àêòèâîâ.

Ðåíòàáåëüíîñòü ïðîäàæ

Sales margin
Sales profitability

Îòíîøåíèå ïðèáûëè îò ðåàëèçàöèè
ïðîäóêöèè (îïåðàöèîííîé ïðèáûëè) ê
îáúåìó ïðîäàæ çà ðàññìàòðèâàåìûé
ïåðèîä.

Ðåíòàáåëüíîñòü
ïðîèçâîäñòâà

Ñì. Ïðîèçâîäñòâåííàÿ ðåíòàáåëüíîñòü

Ðåíòàáåëüíîñòü
ïðîäóêöèè

Ñì. Ïðèáûëüíîñòü ïðîäóêöèè

Ðåíòàáåëüíîñòü
ñîáñòâåííûõ ñðåäñòâ

Return on net assets
(RONA)

Îòíîøåíèå ïðèáûëè,
ïîëó÷åííîé çà ïåðèîä
êîìïàíèåé, ê  ñðåäíåìó
óðîâíþ  ñîáñòâåííûõ
ñðåäñòâ.

Ðåíòàáåëüíîñòü òåêóùèõ
àêòèâîâ

Return on current assets
(ROCA)

Ðàññ÷èòûâàåòñÿ êàê
ïðîèçâåäåíèå
ðåíòàáåëüíîñòè ïðîäàæ íà
îáîðà÷èâàåìîñòü òåêóùèõ
àêòèâîâ çà ïåðèîä.

Ðåîðãàíèçàöèÿ äîëãà Ñì. Ðåñòðóêòóðèçàöèÿ äîëãà

Ðåñòðóêòóðèçàöèÿ äîëãà Èçìåíåíèå ñðîêîâ
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Debt Restructuring

Ðåîðãàíèçàöèÿ äîëãà

ïîãàøåíèÿ è (èëè)
óñëîâèé
ïðåäîñòàâëåíèÿ
çàéìà.

Ðûíî÷íàÿ ïîçèöèÿ
êîìïàíèè

Market position

Ïîçèöèÿ ïðåäïðèÿòèÿ
íà ðûíêå ïî îòíîøåíèþ
ê åãî êîíêóðåíòàì.

Ðûíî÷íàÿ öåíà

Market price

Ñðåäíÿÿ öåíà, ïî êîòîðîé ìîæíî
ïðèîáðåñòè òîâàð íà äàííîì ðûíêå èëè
ñðåäíÿÿ öåíà îñóùåñòâëåíèÿ ñäåëîê ïî
îïðåäåëåííîìó òîâàðó â êîíêðåòíûé
ïåðèîä âðåìåíè.
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Ñ

Ñåáåñòîèìîñòü ïðîäóêöèè

Cost of product
Product costs

Âñå âèäû çàòðàò,
ïîíåñåííûõ ïðè
ïðîèçâîäñòâå
äàííîãî âèäà
ïðîäóêöèè.

Ñåãìåíòàöèÿ ïîêóïàòåëåé

Market segmentation
Customer segmentation

Ñåãìåíòàöèÿ ïîêóïàòåëåé
Ñåãìåíòàöèÿ ïîòðåáèòåëåé
Ñåãìåíòàöèÿ ðûíêà

Ïðîöåññ ðàçäåëåíèÿ âñåãî ðûíêà íà
÷àñòè (ñåãìåíòû ïîêóïàòåëåé),
îáëàäàþùèå ñõîäíûìè
õàðàêòåðèñòèêàìè èëè ñõîäíûì óðîâíåì
ïîòðåáíîñòåé, îòëè÷íûìè îò
õàðàêòåðèñòèê è ïîòðåáíîñòåé äðóãèõ
ñåãìåíòîâ. Íàïðèìåð, ñåãìåíòàöèÿ
ìîæåò áûòü ïðîèçâåäåíà ïî óðîâíÿì
äîõîäîâ ïîêóïàòåëåé.

Ñåãìåíòû ðûíêà Ñì. Êàòåãîðèè ïîêóïàòåëåé

Ñìåòà

Budget

Ôèíàíñîâûé ïëàí

Ôèíàíñîâûé (âûðàæåííûé â äåíåæíûõ
åäèíèöàõ) ïëàí, êîòîðûé èñïîëüçóåòñÿ
äëÿ îöåíêè ðåçóëüòàòîâ áóäóùèõ
îïåðàöèé; ýòîò òåðìèí øèðîêî
èñïîëüçóåòñÿ â óïðàâëåí÷åñêîì ó÷åòå â
êîíòåêñòå âíóòðèôèðìåííîãî
ïëàíèðîâàíèÿ çàòðàò, îõâàòûâàþùåãî
âñå ïîäðàçäåëåíèÿ êîìïàíèè è âñå
ôóíêöèîíàëüíûå ñôåðû ïîñðåäñòâîì
ðàçðàáîòêè äëÿ íèõ îòäåëüíûõ ñìåò,
êîòîðûå â ñîâîêóïíîñòè ñîñòàâëÿþò
"ãëàâíóþ ñìåòó".

Ñîáñòâåííûå îáîðîòíûå
ñðåäñòâà

Ðàçíîñòü ìåæäó
òåêóùèìè àêòèâàì è
òåêóùèìè
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Net working capital

×èñòûé îáîðîòíûé êàïèòàë

îáÿçàòåëüñòâàìè
êîìïàíèè.

Ñîáñòâåííûå ñðåäñòâà

Net assets
Net worth
Owners' equity

×èñòàÿ ñòîèìîñòü êîìïàíèè
×èñòûå àêòèâû
Ñîáñòâåííûé êàïèòàë
Ñîáñòâåííûå ñðåäñòâà

Âåëè÷èíà àêòèâîâ
ïîñëå âû÷èòàíèÿ èç
èõ ñóììû âñåõ
îáÿçàòåëüñòâ
êîìïàíèè.

Ñîâîêóïíûé äåíåæíûé
ïîòîê

Total cash flow

Ñóììà äåíåæíûõ ïîòîêîâ îò
îïåðàöèîííîé, èíâåñòèöèîííîé
è ôèíàíñîâîé äåÿòåëüíîñòè
êîìïàíèè.

Ñîîòíîøåíèå ñïðîñà è
ïðåäëîæåíèÿ

Supply & demand relation

Îäíà èç õàðàêòåðèñòèê ðûíêà,
ïîêàçûâàþùàÿ îòíîøåíèå óðîâíÿ ñïðîñà
ê âîçìîæíîñòè åãî óäîâëåòâîðåíèÿ.

Ñïîñîá ó÷åòà âûðó÷êè îò
ðåàëèçàöèè

Reporting rule of
recognition of revenue

Îäèí èç ýëåìåíòîâ ó÷åòíîé ïîëèòèêè
ïðåäïðèÿòèÿ. Ñóùåñòâóåò äâà ñïîñîáà
ó÷åòà âûðó÷êè îò ðåàëèçàöèè - ïî
ìîìåíòó îòãðóçêè ïðîäóêöèè è ïî
ìîìåíòó åå îïëàòû.

Ñïðîñ

Demand

Ñïðîñ ðûíî÷íûé

Îáùåñòâåííàÿ èëè ëè÷íàÿ ïîòðåáíîñòü â
ìàòåðèàëüíûõ áëàãàõ è óñëóãàõ, â
ñðåäñòâàõ ïðîèçâîäñòâà è ïðåäìåòàõ
ïîòðåáëåíèÿ, îáåñïå÷åííàÿ äåíåæíûìè
ñðåäñòâàìè. Ñïðîñ íà ìèðîâûõ ðûíêàõ
îáóñëîâëåí òàêæå íàëè÷èåì âàëþòíûõ
ðåñóðñîâ ó ñòðàíû-èìïîðòåðà,
ñîñòîÿíèåì è ñòðóêòóðîé âçàèìíîãî
òîâàðîîáîðîòà, òîðãîâî-ïîëèòè÷åñêèìè
óñëîâèÿìè.
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Ñðåäíåå äëÿ ïðåäïðèÿòèÿ
çíà÷åíèå
îïåðàöèîííîãî ðû÷àãà

Average level of operating
leverage

Ñðåäíåå äëÿ ïðåäïðèÿòèå
çíà÷åíèå
ïðîèçâîäñòâåííîãî ðû÷àãà

Çíà÷åíèå
îïåðàöèîííîãî
ðû÷àãà, ðàññ÷èòàííîå
ïî ñîâîêóïíûì
çàòðàòàì íà âñå
àññîðòèìåíòíûå
ïîçèöèè ïðåäïðèÿòèÿ
ïðè ñëîæèâøåéñÿ
ñòðóêòóðå ïðîäàæ.

Ñðåäíåñïèñî÷íàÿ
÷èñëåííîñòü ïåðñîíàëà

Average number of
employees

Ñðåäíÿÿ ÷èñëåííîñòü ïåðñîíàëà,
ðàáîòàâøåãî íà ïðåäïðèÿòèè â äàííûé
ïåðèîä. Íàïðèìåð, ìåñÿ÷íàÿ
ñðåäíåñïèñî÷íàÿ ÷èñëåííîñòü ïî
ðåçóëüòàòàì ãîäà ðàññ÷èòûâàåòñÿ ïóòåì
ñóììèðîâàíèÿ ÷èñëåííîñòè ðåàëüíî
ðàáîòàâøèõ â êàæäûé ìåñÿö
ñîòðóäíèêîâ è îòíåñåíèÿ ýòîé ñóììû ê
êîëè÷åñòâó ìåñÿöåâ.

Ñðåäíèé ïåðèîä
ïîãàøåíèÿ
êðåäèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè

Creditor days

Ñðîê (êîëè÷åñòâî
äíåé), â òå÷åíèå
êîòîðîãî êîìïàíèÿ
ïðîèçâîäèò ïîëíóþ
îïëàòó ñ÷åòîâ ñâîèõ
êðåäèòîðîâ.

Ñðîê ïîãàøåíèÿ öåííûõ
áóìàã

Maturity date for
securities

Ìîìåíò èçúÿòèÿ
öåííûõ áóìàã èç
îáðàùåíèÿ ñ ïîëíîé
âûïëàòîé âñåõ
îáÿçàòåëüñòâ ïî íèì.

Ñòàâêà äîõîäà Ñì. Ðåíòàáåëüíîñòü

Ñòàòèñòè÷åñêàÿ
îò÷åòíîñòü

Êîëè÷åñòâåííûå äàííûå,
ïðåäîñòàâëÿåìûå ïðåäïðèÿòèåì â
ãîñóäàðñòâåííûå îðãàíû ñòàòèñòèêè â
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Statistical reports âèäå ñòàíäàðòíûõ îò÷åòíûõ äîêóìåíòîâ,
õàðàêòåðèçóþùèå ðàçëè÷íûå ñòîðîíû
äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ
(÷èñëåííîñòü ðàáîòàþùèõ, îáúåìû
âûðàáîòêè è ïð.).

Ñòàòèñòè÷åñêèå äàííûå

Statistical data

Îôèöèàëüíûå äàííûå, îòðàæàþùèå
ïîêàçàòåëè è ñòðóêòóðó ðàçâèòèÿ
ïðåäïðèÿòèÿ.

Ñòàòèñòè÷åñêèå ìåòîäû
àíàëèçà

Statistical methods of
analysis

Ãðóïïà ìåòîäîâ è ñïîñîáîâ ñáîðà
è îáðàáîòêè äàííûõ,
èñïîëüçóåìûõ äëÿ îïèñàíèÿ è
àíàëèçà êîììåð÷åñêîé
èíôîðìàöèè.

Ñòîèìîñòü çàåìíûõ
äåíåæíûõ ñðåäñòâ

Cost of loan

Îáû÷íî îïðåäåëÿåòñÿ â ãîäîâûõ
ïðîöåíòàõ îò âåëè÷èíû çàåìíûõ ñðåäñòâ
óìíîæåííûõ íà ïåðèîä èõ
èñïîëüçîâàíèÿ.

Ñòðàòåãè÷åñêîå
ïëàíèðîâàíèå

Strategic planning

Óïðàâëåí÷åñêèé ïðîöåññ ñîçäàíèÿ è
ïîääåðæàíèÿ ñòðàòåãè÷åñêîãî
ñîîòâåòñòâèÿ ìåæäó öåëÿìè ôèðìû, åå
ïîòåíöèàëüíûìè âîçìîæíîñòÿìè è
ñèòóàöèåé íà ðûíêå, à òàêæå
ïðîãíîçèðîâàíèå ôèíàíñîâîé
äåÿòåëüíîñòè ïðåäïðèÿòèÿ íà
äëèòåëüíûé ïåðèîä.

Ñòðóêòóðà âûïóñêàåìîé
ïðîäóêöèè

Assortment of output
Product mix structure

Ñîîòíîøåíèå äîëåé
àññîðòèìåíòíûõ
ïîçèöèé â îáùåì
îáúåìå âûïóñêàåìîé
ïðîäóêöèè.

Ñòðóêòóðà äîëãîñðî÷íûõ
àêòèâîâ

Ñì. Ñòðóêòóðà îñíîâíûõ ôîíäîâ
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Ñòðóêòóðà çàòðàò

Cost structure

Ñîîòíîøåíèå äîëåé ðàçëè÷íûõ
ñòàòåé çàòðàò â èõ îáùåé
ñóììå.

Ñòðóêòóðà îáîðîòíûõ
ñðåäñòâ

Current assets' structure

Ðàñïðåäåëåíèå ðåñóðñîâ
ìåæäó îòäåëüíûìè
ýëåìåíòàìè òåêóùèõ
àêòèâîâ.

Ñòðóêòóðà îñíîâíûõ
ôîíäîâ

Structure of fixed assets

Ñòðóêòóðà äîëãîñðî÷íûõ
àêòèâîâ

Ñîîòíîøåíèå äîëåé
ðàçëè÷íûõ ýëåìåíòîâ
îñíîâíûõ ôîíäîâ (çäàíèé,
ñîîðóæåíèé, îáîðóäîâàíèÿ)
â îáùåé ñóììå îñíîâíûõ
ôîíäîâ ïðåäïðèÿòèÿ.

Ñòðóêòóðà îò÷åòà î
ôèíàíñîâûõ ðåçóëüòàòàõ

P&L statement structure

ßâëÿåòñÿ îñíîâîé äëÿ îöåíêè
ðåçóëüòàòîâ äåÿòåëüíîñòè êîìïàíèè çà
îïðåäåëåííûé ïåðèîä ïðè ïîìîùè
äåòàëüíîé ðàçáèâêè äàííûõ î äîõîäàõ è
ðàñõîäàõ êîìïàíèè. Âêëþ÷àåò â ñåáÿ
äàííûå îá îáùèõ äîõîäàõ êîìïàíèè çà
ïåðèîä, çàòðàòàõ, ñâÿçàííûõ ñ
ïîëó÷åíèåì ýòèõ äîõîäîâ è âñåõ
ïåðèîäè÷åñêèõ äîõîäàõ è ðàñõîäàõ, íå
ñâÿçàííûõ ñ êîíêðåòíûìè âèäàìè
ïðîäóêöèè. Ðàçíîñòü âñåõ äîõîäîâ è
ðàñõîäîâ ïðåäñòàâëÿåò ñîáîé ÷èñòóþ
ïðèáûëü èëè óáûòîê çà ïåðèîä.

Ñòðóêòóðà ïàññèâîâ

Structure of liabilities

Ñîîòíîøåíèå äîëåé ðàçëè÷íûõ âèäîâ
îáÿçàòåëüñòâ è ñîáñòâåííûõ ñðåäñòâ â
îáùåé ñóììå ïàññèâîâ ïðåäïðèÿòèÿ.

Ñòðóêòóðà ïåðñîíàëà
ïðåäïðèÿòèÿ

Employment's structure

Ñîîòíîøåíèå ÷èñëåííîñòè ðàáîòíèêîâ
ðàçëè÷íûõ êàòåãîðèé  íà ïðåäïðèÿòèè
(âîçðàñòíîé ñîñòàâ, îñíîâíîé,
âñïîìîãàòåëüíûé ïåðñîíàë è ò.ä.).
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Àíàëèç ñòðóêòóðû ïåðñîíàëà ïîçâîëÿåò
ñäåëàòü âûâîäû î âëèÿíèè òîé èëè èíîé
êàòåãîðèè íà ñóììàðíóþ
ïðîèçâîäèòåëüíîñòü òðóäà è ðåçóëüòàòû
ðàáîòû êîìïàíèè.

Ñòðóêòóðà ïðîäàæ Ñì. Ñòðóêòóðà ðåàëèçàöèè

Ñòðóêòóðà ðåàëèçàöèè

Sales structure

Ñòðóêòóðà ïðîäàæ

Ñîîòíîøåíèå ðàçëè÷íûõ êàòåãîðèé
ðåàëèçóåìîé ïðîäóêöèè (ïî
àññîðòèìåíòíîé ïîçèöèè, ôîðìàì
îïëàòû, íàäåæíîñòè ïîñòóïëåíèÿ
ñðåäñòâ â áóäóùåì è ò.ä.) â îáùåì
îáúåìå ðåàëèçàöèè ïðîäóêöèè íà
ïðåäïðèÿòèè.

Ñòðóêòóðíûé àíàëèç Ñì. Âåðòèêàëüíûé àíàëèç
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Ò

Òåêóùèå îáÿçàòåëüñòâà

Current liabilities

Êðàòêîñðî÷íûå
îáÿçàòåëüñòâà

Òåêóùàÿ çàäîëæåííîñòü
Òåêóùèå äîëãè
Òåêóùèå ïàññèâû

Ñòàòüè ïàññèâà Áàëàíñà,  îòðàæàþùèå
îáÿçàòåëüñòâà ñî ñðîêîì ïîãàøåíèÿ íå
áîëåå îäíîãî ãîäà. Ê òåêóùèì
îáÿçàòåëüñòâàì îòíîñÿòñÿ:
Çàäîëæåííîñòü ïî êðàòêîñðî÷íûì
êðåäèòàì;
Êðåäèòîðñêàÿ çàäîëæåííîñòü;
Àâàíñû ïîêóïàòåëåé;
Ïðî÷èå òåêóùèå îáÿçàòåëüñòâà.

Òåìïû èíôëÿöèè

Inflation
Inflation Rate

Óðîâåíü èíôëÿöèè

Ñðåäíåãîäîâîå óâåëè÷åíèå îáùåãî
óðîâíÿ  öåí â ïðîöåíòàõ.
Ãèïåðèíôëÿöèÿ - ýòî èíôëÿöèîííûé
ïðîöåññ ñ ÷ðåçâû÷àéíî âûñîêèìè
òåìïàìè èíôëÿöèè, íàïðèìåð, 1 000%,
1 000 000% èëè äàæå 1 000 000 000% â
ãîä. Èíôëÿöèîííûé ïðîöåññ ñ òåìïàìè
â 50, 100 èëè 200% â ãîä íàçûâàþò
ãàëîïèðóþùåé èíôëÿöèåé.

Òî÷êà áåçóáûòî÷íîñòè

break-even Point

Êðèòè÷åñêàÿ òî÷êà
Ïîðîã ðåíòàáåëüíîñòè
Òî÷êà ñàìîîêóïàåìîñòè

Îáúåì èëè óðîâåíü îïåðàöèé, ïðè
êîòîðîì ñîâîêóïíûé äîõîä  ðàâåí
ñîâîêóïíûì èçäåðæêàì, ò.å. ýòî  òî÷êà
íóëåâîé ïðèáûëè èëè íóëåâûõ  óáûòêîâ.
Àíàëèç áåçóáûòî÷íîñòè  (èëè àíàëèç
èçäåðæåê, îáúåìîâ  ïðîèçâîäñòâà è
ïðèáûëüíîñòè  ïðåäïðèÿòèÿ) - ýòî
ìåòîä èçó÷åíèÿ âçàèìîñâÿçè ìåæäó
èçäåðæêàìè è äîõîäàìè  ïðè ðàçíûõ
îáúåìàõ ïðîèçâîäñòâà.

Òî÷êà áåçóáûòî÷íîñòè äëÿ
îäíîãî ïðîäóêòà

Break-event point

Îáúåì ïðîäàæ îòäåëüíîãî
ïðîäóêòà, êîòîðûé
ïîêðûâàåò âñå èçäåðæêè íà
åãî ïðîèçâîäñòâî è
ðåàëèçàöèþ.
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Òî÷êà ñàìîîêóïàåìîñòè Ñì. Òî÷êà áåçóáûòî÷íîñòè

Òðàäèöèîííûé ñïîñîá
óñòàíîâëåíèÿ öåíû

Traditional pricing

Ôîðìèðîâàíèå öåíû ïóòåì
óñòàíîâëåíèÿ íàäáàâêè ê
ïîëíîé ñåáåñòîèìîñòè
ïðîäóêöèè.

Òðàíñôåðíàÿ öåíà

Transfer prices

Âíóòðèôèðìåííàÿ öåíà
Ïåðåâîäíàÿ öåíà

Öåíà, èñïîëüçóåìàÿ âíóòðè
êîìïàíèè ïðè ðàñ÷åòàõ
ìåæäó ñàìîñòîÿòåëüíûìè
ïîäðàçäåëåíèÿìè.

Òðåíäîâûé àíàëèç

Time series analysis
Trend analysis

Cáîð è îáðàáîòêà äàííûõ çà ðàçëè÷íûå
ïåðèîäû âðåìåíè è ñðàâíåíèå êàæäîé
ïîçèöèè îò÷åòíîñòè ñ ðÿäîì
ïðåäøåñòâóþùèõ ïåðèîäîâ c öåëüþ
îïðåäåëåíèÿ òðåíäà, ò.å. îñíîâíîé
òåíäåíöèè äèíàìèêè ïîêàçàòåëÿ,
î÷èùåííîé îò ñëó÷àéíûõ âëèÿíèé è
èíäèâèäóàëüíûõ îñîáåííîñòåé
îòäåëüíûõ ïåðèîäîâ.

Òðóäîåìêîñòü

Labor intensity

Çàòðàòû æèâîãî òðóäà íà ïðîèçâîäñòâî
åäèíèöû ïðîäóêöèè èëè åäèíèöû ðàáîò.
Íîðìàòèâíàÿ òðóäîåìêîñòü èçìåðÿåòñÿ â
íîðìî-÷àñàõ. Ôàêòè÷åñêàÿ òðóäîåìêîñòü
ïðîäóêöèè èñ÷èñëÿåòñÿ äåëåíèåì
çàòðà÷åííîãî ðàáî÷åãî âðåìåíè â
÷åëîâåêî-÷àñàõ èëè ÷åëîâåêî-äíÿõ íà
îáùèé îáúåì ïðîäóêöèè â íàòóðàëüíûõ
èëè ñòîèìîñòíûõ èçìåðåíèÿõ.
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Ó

Óïðàâëåíèå çàïàñàìè

Inventory control
Inventory management

Êîìïëåêñ ìåðîïðèÿòèé, íàïðàâëåííûé
íà ïðèâåäåíèå â ñîîòâåòñòâèå  óðîâíÿ
òîâàðíî-ìàòåðèàëüíûõ çàïàñîâ ñ
ïëàíèðóåìûìè îáúåìàìè ïðîèçâîäñòâà
è ïðîäàæ ñ ó÷åòîì èõ îïòèìàëüíîé
îáîðà÷èâàåìîñòè.

Óïðàâëåí÷åñêèå ðàñõîäû

Administration &
management overhead

Âñå ðàñõîäû, íå ñâÿçàííûå ñ
ïðîèçâîäñòâåííîé èëè êîììåð÷åñêîé
äåÿòåëüíîñòüþ êîìïàíèè, à èìåííî:
çàòðàòû íà ñîäåðæàíèå îòäåëà êàäðîâ,
þðèäè÷åñêîãî îòäåëà, îòäåëà ÀÑÓ,
ÎÎÒèÇ, îñâåùåíèå è îòîïëåíèå
ñîîðóæåíèé íåïðîèçâîäñòâåííîãî
íàçíà÷åíèÿ, êîìàíäèðîâêè, óñëóãè
ñâÿçè, íàëîãè è ïðîöåíòû çà êðåäèòû,
îòíîñÿùèåñÿ íà ñåáåñòîèìîñòü è ò.ä.

Óïðàâëåí÷åñêîå ðåøåíèå

Managerial decision

Ðåøåíèå, ïðèíèìàåìîå  ðóêîâîäñòâîì è
íàïðàâëåííîå íà äîñòèæåíèå
òàêòè÷åñêèõ èëè ñòðàòåãè÷åñêèõ öåëåé
ïðåäïðèÿòèÿ.

Óïóùåííàÿ âûãîäà

Foregone benefit
Foregone gains
Forfeit gains
Lost profit
Missed profit

Âåëè÷èíà, ðàâíàÿ
ðàçíîñòè ïðèâåäåííûõ ê
îäíîìó âðåìåííîìó
ïåðèîäó äîõîäîâ îò
àëüòåðíàòèâíûõ
âàðèàíòîâ âëîæåíèÿ
ñðåäñòâ.

Óðîâåíü èíôëÿöèè Ñì. Òåìïû èíôëÿöèè

Óñëîâíî ïîñòîÿííûå Çàâèñèìîñòü ýòèõ èçäåðæåê
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èçäåðæêè

Semi-fixed costs

Óñëîâíî ïîñòîÿííûå çàòðàòû

îò îáúåìîâ ïðîèçâîäñòâà
èìååò ñòóïåí÷àòûé õàðàêòåð
(íàïðèìåð, ðàñõîäû ïî
õðàíåíèþ ìàòåðèàëîâ è
ãîòîâîé ïðîäóêöèè).

Óñòàâíûé êàïèòàë

Capital stock
Contributed capital
Paid in capital
Shareholders equity
Subscribed capital

Êàïèòàë, ðàçìåð êîòîðîãî
çàôèêñèðîâàí â Óñòàâå, è
êîòîðûé îáðàçóåòñÿ èç
ñðåäñòâ, ïîëó÷åííûõ
êîðïîðàöèåé â ðåçóëüòàòå
ïðîäàæè àêöèé.

Ó÷åò çàòðàò íà
ïðîèçâîäñòâî

Cost accounting

Èíñòðóìåíò óïðàâëåí÷åñêîãî ó÷åòà è
êîíòðîëÿ ñåáåñòîèìîñòè. Â çàâèñèìîñòè
îò âèäà âûïóñêàåìîé ïðîäóêöèè
âîçìîæíû ðàçíûå ïîäõîäû ê âûáîðó
ñïîñîáà ó÷åòà è ñîîòâåòñòâóþùåãî
êîíòðîëÿ èçäåðæåê.
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Ô

Ôàêòîðèíã

Factoring

Òðàíñàêöèÿ ïðîäàæè äåáèòîðñêîé
çàäîëæåííîñòè ïî ñíèæåííîé öåíå
ñïåöèàëèçèðîâàííîé êîìïàíèè -
ôàêòîðó - èëè ôèíàíñîâîé îðãàíèçàöèè ñ
öåëüþ ïîëó÷åíèÿ ñðåäñòâ.

Ôàêòîðû âíåøíåé ñðåäû

External factors

Ëþáûå ôàêòîðû, íàõîäÿùèåñÿ âíå
êîíòðîëÿ ïðåäïðèíèìàòåëÿ, êîòîðûå
ìîãóò ïîâëèÿòü íà êîììåð÷åñêèé óñïåõ
ïðåäïðèÿòèÿ. (Ïîíÿòèå èç îáëàñòè
ìàðêåòèíãà).

Ôèíàíñîâàÿ äèàãíîñòèêà

Financial diagnostics

Îïðåäåëåíèå íàèáîëåå âàæíûõ
ïîêàçàòåëåé, äàþùèõ êàðòèíó
ôèíàíñîâîãî ñîñòîÿíèÿ ïðåäïðèÿòèÿ,
åãî ïðèáûëåé è óáûòêîâ, èçìåíåíèé â
ñòðóêòóðå àêòèâîâ è ïàññèâîâ, â
ðàñ÷åòàõ ñ äåáèòîðàìè è êðåäèòîðàìè
íà îñíîâå èìåþùåéñÿ áóõãàëòåðñêîé
äîêóìåíòàöèè.

Ôèíàíñîâàÿ îò÷åòíîñòü

Financial reports/reporting

Ñèñòåìà ïîäãîòîâêè è
ïðåäñòàâëåíèÿ ôèíàíñîâûõ îò÷åòîâ
â ñîîòâåòñòâèè ñ îïðåäåëåííûìè
ñòàíäàðòàìè.

Ôèíàíñîâàÿ óñòîé÷èâîñòü
êîìïàíèè

Financial stability

Õàðàêòåðèñòèêà óðîâíÿ ðèñêà
äåÿòåëüíîñòè êîìïàíèè ñ òî÷êè çðåíèÿ
ñáàëàíñèðîâàííîñòè èëè ïðåâûøåíèÿ
äîõîäîâ íàä ðàñõîäàìè.

Ôèíàíñîâîå
ïëàíèðîâàíèå

Óïðàâëåíèå ïðîöåññàìè ñîçäàíèÿ,
ðàñïðåäåëåíèÿ, ïåðåðàñïðåäåëåíèÿ è
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Financial planning
èñïîëüçîâàíèÿ ôèíàíñîâûõ ðåñóðñîâ íà
ïðåäïðèÿòèè. Îñóùåñòâëÿåòñÿ ñ ïîìîùüþ
äåòàëèçîâàííûõ ôèíàíñîâûõ ïëàíîâ.

Ôèíàíñîâûå ïîêàçàòåëè

Financial coefficients
Financial indicators
Financial ratios

Íàáîð ïîêàçàòåëåé (êîýôôèöèåíòîâ),
èñïîëüçóþùèõñÿ äëÿ èññëåäîâàíèÿ
ýôôåêòèâíîñòè äåÿòåëüíîñòè êîìïàíèè,
è èçìåðåíèÿ ñòåïåíè ðèñêà åå
îïåðàöèé. Âûäåëÿþò ÷åòûðå ãðóïïû
ïîêàçàòåëåé: êîýôôèöèåíòû
ðåíòàáåëüíîñòè, îáîðà÷èâàåìîñòè,
ëèêâèäíîñòè è ñòðóêòóðû êàïèòàëà.

Ôèíàíñîâûå ðåçóëüòàòû

Financial performance
Financial results

Ôèíàíñîâîå âûðàæåíèå ýêîíîìè÷åñêîãî
èòîãà õîçÿéñòâåííîé äåÿòåëüíîñòè êàê
ïðåäïðèÿòèÿ â öåëîì òàê è åãî
ïîäðàçäåëåíèé.

Ôèíàíñîâûé àíàëèç
ïðåäïðèÿòèÿ

Analysis of financial
performance

Èçó÷åíèå êëþ÷åâûõ ïàðàìåòðîâ è
êîýôôèöèåíòîâ, äàþùèõ îáúåêòèâíóþ
êàðòèíó ôèíàíñîâîãî ñîñòîÿíèÿ
ïðåäïðèÿòèÿ, â ÷àñòíîñòè, åãî ïðèáûëåé
è óáûòêîâ, èçìåíåíèé â ñòðóêòóðå
àêòèâîâ è ïàññèâîâ, ðàñ÷åòàõ ñ
äåáèòîðàìè è êðåäèòîðàìè,
ëèêâèäíîñòè, óñòîé÷èâîñòè è ò.ä.

Ôèíàíñîâûé ìåíåäæåð

Financial manager

Ìåíåäæåð ïî ôèíàíñàì
Ôèíàíñîâûé äèðåêòîð

Óïðàâëÿþùèé ôèíàíñîâûìè ðåñóðñàìè
ôèðìû. Â îáÿçàííîñòè ôèíàíñîâîãî
ìåíåäæåðà âõîäèò îïðåäåëåíèå
ôèíàíñîâîé ñòðóêòóðû ôèðìû è åå
ïîòðåáíîñòåé â ôèíàíñîâûõ ñðåäñòâàõ,
âûÿâëåíèå àëüòåðíàòèâíûõ ôèíàíñîâûõ
èñòî÷íèêîâ è èõ îöåíêà, ïðàêòè÷åñêîå
ïîëó÷åíèå ôèíàíñîâûõ ðåñóðñîâ èç
âûáðàííûõ èñòî÷íèêîâ è êîíòðîëü çà
èñïîëüçîâàíèåì ïîëó÷åííûõ äåíåæíûõ
ñðåäñòâ.

Ôèíàíñîâûé öèêë Ïåðèîä îáîðîòà ñðåäñòâ, êîòîðûé
ðàâåí èíòåðâàëó ìåæäó ïðèòîêîì
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Financial cycle è îòòîêîì îáîðîòíîãî êàïèòàëà.

Ôóíêöèÿ ñïðîñà

Demand function

Ôóíêöèÿ, êîòîðàÿ ïîêàçûâàåò, êàê
ìåíÿåòñÿ îáúåì ïðîäàæ êîíêðåòíîãî
ïðîäóêòà â çàâèñèìîñòè îò åãî öåíû ïðè
ðàâíûõ ìàðêåòèíãîâûõ óñèëèÿõ ïî åãî
ïðîäâèæåíèþ íà ðûíîê.
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Öåëåâîå ôèíàíñèðîâàíèå

Target financing

Ôèíàíñèðîâàíèå
êîíêðåòíûõ
îáúåêòîâ è/èëè
ìåðîïðèÿòèé.

Öåíà áàðòåðíîãî
êîíòðàêòà

Price of a barter contract

Äåíåæíûé ýêâèâàëåíò (äåíåæíîå
âûðàæåíèå) ñòîèìîñòè ïðîäóêöèè,
èñïîëüçîâàííîé ïðè ïðÿìîì
òîâàðîîáìåíå ìåæäó êîíòðàãåíòàìè.

Öåíà ïðè ïðîäàæå â
êðåäèò

Price of credit sales

Öåíà åäèíèöû ïðîäóêöèè,
óñòàíàâëèâàåìàÿ ïðè îòïóñêå ïðîäóêöèè
íà óñëîâèÿõ îïëàòû ïî èñòå÷åíèè
íåêîòîðîãî ïåðèîäà âðåìåíè. Öåíà ïðè
ïðîäàæå â êðåäèò îáû÷íî âûøå, ÷åì ïðè
ïðîäàæå ïî ïðåäîïëàòå.

Öåíà, ñîîòâåòñòâóþùàÿ
òî÷êå áåçóáûòî÷íîñòè

Price in BEP

Öåíà, óñòàíîâëåííàÿ íà
ñîâîêóïíîì óðîâíå çàòðàò,
îïðåäåëÿåìîì òî÷êîé
áåçóáûòî÷íîñòè.

Öåíîâàÿ êîíêóðåíöèÿ

Price competition

Öåíîâîå äàâëåíèå
êîíêóðåíòîâ

Îäèí èç âèäîâ êîíêóðåíöèè, êîòîðûé
ñâÿçàí ñ íåïîñðåäñòâåííûì
èñïîëüçîâàíèåì öåí äëÿ çàâîåâàíèÿ ðûíêà
è äîñòèæåíèÿ ëó÷øèõ ýêîíîìè÷åñêèõ
óñëîâèé ñáûòà. Íàïðèìåð,
ìàíåâðèðîâàíèå öåíàìè, èñïîëüçîâàíèå
ñèñòåìû ñêèäîê ïî ñðàâíåíèþ ñ
îáúÿâëåííûìè öåíàìè äëÿ òåõ èëè èíûõ
ãðóïï ïîêóïàòåëåé, çàíèæåíèå öåí,
èñïîëüçîâàíèå îäèíàêîâûõ öåí äëÿ
òîâàðîâ ðàçíîãî êà÷åñòâà è ò. ä.

Öåíîâàÿ ïîëèòèêà Ñîâîêóïíîñòü èäåé è ïîëîæåíèé,
êîòîðûå èñïîëüçóåò ïðåäïðèÿòèå ïðè
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Price policy óñòàíîâëåíèè öåí íà ðåàëèçóåìóþ
ïðîäóêöèþ. Ïðè âûðàáîòêå öåíîâîé
ïîëèòèêè ó÷èòûâàþòñÿ èçäåðæêè
ïðîèçâîäñòâà, öåíû êîíêóðåíòîâ,
êîíúþíêòóðà ðûíêà, çàòðàòû íà ðåêëàìó
è ñòèìóëèðîâàíèå ñáûòà è ò.ä.

Öåíîâàÿ ñòðàòåãèÿ

Price strategy

Ñîâîêóïíîñòü äîëãîâðåìåííûõ
ïîëîæåíèé è ïðèíöèïîâ, èñõîäÿ èç
êîòîðûõ ïðîèçâîäèòåëü óñòàíàâëèâàåò
öåíó íà ñâîé ïðîäóêò. Ðàçðàáàòûâàåòñÿ
èñõîäÿ èç äîëãîâðåìåííûõ öåëåé
êîìïàíèè â äàííîé ðûíî÷íîé íèøå.

Öåíîâàÿ ýëàñòè÷íîñòü

Price elasticity of demand

Öåíîâàÿ ýëàñòè÷íîñòü ñïðîñà

Íàïðàâëåíèå è
ñòåïåíü èçìåíåíèÿ
îáúåìà ñïðîñà ïðè
èçìåíåíèè öåíû.

Öåíîîáðàçîâàíèå

Pricing
Price fixing

Óñòàíîâëåíèå öåí

Ïðîöåññ âûáîðà îêîí÷àòåëüíîé öåíû â
çàâèñèìîñòè îò ñåáåñòîèìîñòè
ïðîäóêöèè, öåí êîíêóðåíòîâ,
ñîîòíîøåíèÿ ñïðîñà è ïðåäëîæåíèÿ è
äðóãèõ ôàêòîðîâ. Ñóùåñòâóþò
ñëåäóþùèå îñíîâíûå ïîäõîäû ê
óñòàíîâëåíèþ öåíû:

• Íà îñíîâå çàêðûòûõ òîðãîâ -- èñõîäÿ
èç îæèäàåìûõ öåíîâûõ ïðåäëîæåíèé
êîíêóðåíòîâ;

• Íà îñíîâå îùóùàåìîé öåííîñòè --
èñõîäÿ èç ïîêóïàòåëüñêîãî
âîñïðèÿòèÿ öåííîñòíîé çíà÷èìîñòè
òîâàðà;

• Íà îñíîâå óðîâíÿ òåêóùèõ öåí --
èñõîäÿ èç òåêóùèõ öåí êîíêóðåíòîâ.
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×èñòàÿ äèñêîíòèðîâàííàÿ
ïðèáûëü

Net discounted  income

Ðàçíîñòü ìåæäó äîõîäàìè çà íåêîòîðûé
ïåðèîä âðåìåíè è çàòðàòàìè,
ïîíåñåííûìè äëÿ ïîëó÷åíèÿ ýòèõ
äîõîäîâ, ïðèâåäåííàÿ ê òåêóùåé
ñòîèìîñòè áàçîâîãî ïåðèîäà.

×èñòàÿ ïðèáûëü

Net income
Net earnings
Net profit

Ïðåâûøåíèå äîõîäîâ íàä âñåìè
çàòðàòàìè è óáûòêàìè çà îïðåäåëåííûé
ïåðèîä. Èç ÷èñòîé ïðèáûëè
âûïëà÷èâàþòñÿ äèâèäåíäû àêöèîíåðàì
è ïðîèçâîäÿòñÿ ðåèíâåñòèöèè â
ïðîèçâîäñòâî.

×èñòàÿ ñòîèìîñòü
êîìïàíèè

Ñì. ×èñòûå àêòèâû

×èñòàÿ ðåíòàáåëüíîñòü
ñîáñòâåííîãî êàïèòàëà

Net profitability of equity

Îòíîøåíèå ÷èñòîé ïðèáûëè
ïðåäïðèÿòèÿ ê ñðåäíåé
âåëè÷èíå ñîáñòâåííîãî
êàïèòàëà.

×èñòûå àêòèâû Ñì. Ñîáñòâåííûå îáîðîòíûå ñðåäñòâà

×èñòûå îñíîâíûå
ñðåäñòâà

Net fixed assets

Îñòàòî÷íàÿ ñòîèìîñòü

Ñòàòüÿ Äîëãîñðî÷íûõ
àêòèâîâ - ðàçíèöà ìåæäó
ïåðâîíà÷àëüíîé ñòîèìîñòüþ
Îñíîâíûõ ñðåäñòâ è ñóììîé
Hàêîïëåííîé àìîðòèçàöèè.

×èñòûå òåêóùèå àêòèâû Ñì. Îáîðîòíûé êàïèòàë
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×èñòûé óáûòîê

Net loss

Ïðåâûøåíèå âñåõ ðàñõîäîâ íàä
âñåìè äîõîäàìè â òå÷åíèå
îò÷åòíîãî ïåðèîäà.

×èñòûé îáîðîòíûé
êàïèòàë

Net working Capital

×èñòûå òåêóùèå àêòèâû

Ðàçíèöà ìåæäó
òåêóùèìè
àêòèâàìè è
òåêóùèìè
îáÿçàòåëüñòâàìè.

×óâñòâèòåëüíîñòü ðûíêà

Market sensitivity

Ïîíÿòèå, êîëè÷åñòâåííî îïðåäåëÿþùåå
ðåàêöèþ ðûíêà íà èçìåíåíèå öåíû
òîâàðà. Â îòëè÷èå îò ïîíÿòèÿ
ýëàñòè÷íîñòè ñïðîñà îõâàòûâàåò è
äðóãèå ïàðàìåòðû ðûíêà, íàïðèìåð,
ðåàêöèþ êîíêóðåíòîâ è ò.ï.

×óâñòâèòåëüíîñòü ñïðîñà

Market elasticity

Äèíàìèêà  ðåàãèðîâàíèÿ ðûíêà íà
ïðåäëîæåíèå äàííîãî ïðîäóêòà (âèäà
ïðîäóêòà, åãî öåíû, êîìïëåêñà óñëóã è
ò.ä.)
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Ý

Ýêñòðàïîëÿöèÿ

Extrapolation

Ìåòîä èññëåäîâàíèÿ, çàêëþ÷àþùèéñÿ â
ïðåäïîëîæåíèè çàêîíîìåðíîñòè
ðàñïðîñòðàíåíèÿ âûâîäîâ, ïîëó÷åííûõ
èç íàáëþäåíèÿ íàä îäíîé ÷àñòüþ
ÿâëåíèÿ íà äðóãóþ åãî ÷àñòü. Íàïðèìåð,
ïðåäïîëîæåíèå î ñîõðàíåíèè â áóäóùåì
òàêèõ æå òåíäåíöèé â ýêîíîìèêå, êàê è â
ïðîøåäøåì ïåðèîäå.

Ýìèññèÿ îáëèãàöèé

Bonds' issuance
Bonds' offering
IPO

Âûïóñê îáëèãàöèé â
îáðàùåíèå ñ öåëüþ
ïðèâëå÷åíèÿ
çàåìíûõ ñðåäñòâ.

Ýìèññèÿ Öåííûõ áóìàã

Securities' issuance

Âûïóñê â îáðàùåíèå àêöèé, îáëèãàöèé,
äðóãèõ äîëãîâûõ îáÿçàòåëüñòâ,
îñóùåñòâëÿåìûé òîðãîâî-
ïðîìûøëåííûìè êîìïàíèÿìè,
êðåäèòíûìè ó÷ðåæäåíèÿìè è èíûìè
ïðåäïðèÿòèÿìè.

Ýôôåêò îïåðàöèîííîãî
ðû÷àãà

Degree of operational
leverage (DOL)

Operating leverage effect

Ýôôåêò ïðîèçâîäñòâåííîãî
ðû÷àãà

Ýôôåêò îïåðàöèîííîãî ðû÷àãà -
âûðàæåíèå òîãî ôàêòà, ÷òî
ëþáîå èçìåíåíèå âûðó÷êè îò
ðåàëèçàöèè ïîðîæäàåò
èçìåíåíèå ïðèáûëè.
Ñèëà âîçäåéñòâèÿ
îïåðàöèîííîãî ðû÷àãà
âû÷èñëÿåòñÿ êàê ÷àñòíîå îò
äåëåíèÿ âûðó÷êè îò ðåàëèçàöèè
ïîñëå âîçìåùåíèÿ ïåðåìåííûõ
çàòðàò íà ïðèáûëü.

Ýôôåêò Ñì. Ýôôåêò îïåðàöèîííîãî ðû÷àãà
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ïðîèçâîäñòâåííîãî
ðû÷àãà

Ýôôåêò ôèíàíñîâîãî
ðû÷àãà

Degree of financial
leverage (DOFL)

Âîçìîæíîå ïðèðàùåíèå ê
ðåíòàáåëüíîñòè ñîáñòâåííûõ ñðåäñòâ,
ïîëó÷åííîå áëàãîäàðÿ èñïîëüçîâàíèþ
çàåìíûõ ñðåäñòâ, íåñìîòðÿ íà ïëàòíîñòü
ïîñëåäíèõ.


